Grab2Go AS aktsiate avalik pakkumine Eestis

Pakkumise kaigus pakub Grab2Go AS kuni 992 000 Pakkumise Aktsiat hinnaga
1,21 eurot Ulhe Pakkumise Aktsia kohta



GRAB2GO AS

ETTEVOTTE KIRJELDUS

aktsiate avalikuks pakkumiseks ja mitmepoolses kauplemissisteemis First North
kauplemisele vétmiseks

LUHIKOKKUVOTE

Ettevotte kirjeldus on koostatud Grab2Go AS-i (Eestis registreeritud aktsiaselts registrikoodiga
16014547, ,Grab2Go“ voi ,Emitent”) uute emiteeritavate aktsiate (,Pakkumise Aktsia(d)“) avalikuks
pakkumiseks (,Pakkumine®) ja kdigi Emitendi aktsiate kauplemisele votmiseks Nasdaq Tallinn AS-i
(,BOrs*) poolt korraldatavas mitmepoolses kauplemissisteemis First North. Ettevétte kirjeldus on
koostatud, lahtudes Borsi mitmepoolse kauplemissisteemi First North reglemendist (,Reglement®).
Kéesolevat ettevdtte kirjeldust ei vdi ilma Emitendi eelneva ndusolekuta kasutada mistahes muul
eesmargil.

Grab2Go on 22. juulil 2020 osatihinguna loodud, 3. augustil 2022 osanike otsuse alusel aktsiaseltsiks
timber kujundatud ning 22. septembril 2022 Ariregistris aktsiaseltsina registreeritud &riiihing, mis
arendab ja toodab nutika, iseseisvalt toimiva, mehitamata ja robotiseeritud mugavuspoe ja apteegi
tehnoloogiat.

Emitendi aktsiate avalik pakkumine toimub vaid Eestis, lahtudes Euroopa Parlamendi ja N6ukogu
Maaruse (EL) 2017/1129 (,Prospektimaarus®) artiklis 3(2) ja vaartpaberituruseaduse (,VPTS") § 15
Idigetes 1 ja 6 ning rahandusministri 21.02.2022 maaruse nr 7 ,Nduded vaartpaberite pakkumise
teabedokumendile* (,Maarus*“) § 1 16ikes 2 ja § 1 I6ike 3 punktides 2 ja 3 satestatust, mille kohaselt ei
ole avaliku pakkumise prospekti ega Maarusega ettendhtud teabedokumendi avalikustamine ndutav,
kui vaartpaberite avaliku pakkumise maht ei Uleta 5 000 000 eurot k&ikide lepinguriikide kohta kokku
Uheaastase ajavahemiku jooksul ja avalikustatud on teave, mis vastab VPTS-i § 3 I6ikes 1 satestatud
kauplemiskoha poolt vaartpaberite pakkumise v&i kauplemiskohas kauplemisele votmise korral
koostatavale ja avalikustatavale teabele kehtestatud reeglitele. Ettevotte kirjelduse néol ei ole tegu
prospektiga Prospektimaaruse ega VPTS-i mbistes ega teabedokumendiga Maaruse maistes. Ettevotte
kirjelduses toodud teavet ei ole kontrollinud ega heaks kiithud Finantsinspektsioon ega tkski teine riiklik
jarelevalveasutus.

Pakkumine on suunatud Eesti jae- ja institutsionaalsetele investoritele, kelleks on Prospektimaaruse
artiklis 2(e) defineeritud kutselised investorid. Pakkumine toimub Uksnes Eestis ning Pakkumise
Aktsiaid ei pakuta Uheski teises jurisdiktsioonis. Lisaks Pakkumisele on Emitendil 6igus pakkuda
Pakkumise Aktsiaid institutsionaalsetele investoritele véljaspool Eestit eeldusel, et sellised investorid
kvalifitseeruvad kutselisteks investoriteks Prospektimaaruse artikli 2(e) tdhenduses.

Pakkumise kéaigus pakub Emitent kuni 992 000 Pakkumise Aktsiat hinnaga 1,21 eurot ihe Pakkumise
Aktsia kohta. Juhul kui huvi Pakkumise vastu on suur ja investorite ndudlus tletab Pakutavate Aktsiate
arvu, on Emitendil digus suurendada Pakkumise Aktsiate arvu 10% voérra ehk kuni 1091 200
Pakkumise Aktsiani.

Pakkumise Aktsiate pakkumisperiood algab 8. mail 2023 kell 10.00 ja 16peb 6. juuni 2023 kell 16.00
(,Pakkumisperiood®).



Emitent on esitanud Boérsile taotluse Emitendi k6&igi aktsiate, sealhulgas Pakkumise Aktsiate
(»Aktsiad“), kauplemisele vdtmiseks Bdrsi poolt opereeritavas mitmepoolses kauplemissiisteemis First
North. Eelduslikult algab Aktsiatega kauplemine Borsi mitmepoolses kauplemissiisteemis First North
13. juuni 2023 vdi sellele lahedasel kuupaeval.

Hoiatus Pakkumisega kaasnevatest riskidest

Pakkumises osalemise ja Aktsiate markimisega ning neisse jarelturul investeerimisega
kaasnevad riskid. Potentsiaalsed investorid peaksid enne investeerimisotsuse tegemist kogu
ettevotte kirjelduse labi lugema. Ennekéike tuleks tutvuda peatiikiga 8 ,Riskifaktorid“, mis
késitleb tegureid, millega tuleks Aktsiatesse investeerimisel arvestada. Pakkumises osaledes
teadvustab investor kdesolevas ettevdtte kirjelduses toodud riske, muuhulgas riski, et Aktsiad
vBivad kaotada osa oma vaartusest v8i kogu vaartuse. Kuigi Emitent on teinud k8ik mdistlikud
jdupingutused tagamaks, et kdesolev ettevdtte kirjeldus annaks 8ige ja adekvaatse ilevaate
Grab2Gost, tema tegevusest ja Pakkumise Aktsiatest, vBivad investori poolt Pakkumise
Aktsiatesse tehtud investeeringu vaartust oluliselt mdjutada asjaolud, mis ei ole ilmnenud
kdesoleva ettevotte kirjelduse koostamise kuupéeval v6i mida ei ole ettevdtte kirjelduses
kajastatud. Ettevdtte kirjelduses toodu ei ole kasitletav digus-, finants- ega maksunduandena.
Ettevotte Kirjeldus ei ole investeerimisnduanne ega soovitus omandada Pakkumise Aktsiaid.
Aktsiate sobivust potentsiaalsete investorite jaoks ei ole vastavalt investorite kogemustele ja
teadmistele hinnatud. Iga potentsiaalne investor peab iseseisvalt, kaasates vajadusel
professionaalse digus-, finants- vdi maksundustaja, otsustama, kas Pakkumise Aktsiatesse
investeerimine vastab investori rahalistele véimalustele ja investeerimiseesmarkidele ning kas
selline investeering on kooskdlas kdikide reeglite, nduete ja piirangutega, mis investorile
kohalduda vdivad.

Avaldamise piirangud

Kaesolevas ettevdtte kirjelduses sisalduv teave ei ole mdeldud avaldamiseks, jagamiseks voi
edastamiseks, osaliselt v&i tervikuna, otseselt vdi kaudselt, Ameerika Uhendriikides,
Austraalias, Kanadas, Hongkongis, Jaapanis, Singapuris, LOuna-Aafrikas ega muudes riikides
vOi sellistel asjaoludel, millistel selle avaldamine, jagamine v0i edastamine oleks ebaseaduslik,
vOi isikutele, kelle suhtes on padevad asutused kohaldanud finantssanktsioone. Pakkumise
Aktsiaid pakutakse avalikult Uksnes Eestis ning Aktsiate muluki ega pakkumist ei toimu Uheski
jurisdiktsioonis, kus selline pakkumine, kutse vdi mulk oleks ilma seaduses sisalduva erandi
vBi kvalifikatsioonita ebaseaduslik, vdi isikutele, kelle suhtes on padevad asutused kohaldanud
finantssanktsioone.
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1. SISSEJUHATAVAD MARKUSED
1.1. Kohalduv digus

Kéesolev ettevotte kirjeldus on koostatud vastavalt Eesti Vabariigi seadustes ja Reglemendis
sétestatule ning sellele kohaldatakse Eesti Vabariigi digust. Ettevotte kirjeldusest tulenevad ja sellega
seotud vaidlused kuuluvad esimeses astmes lahendamisele Harju Maakohtus.

First North on Boérsi korraldatav mitmepoolne kauplemissiisteem VPTS § 3 Ig 3 tdhenduses, mida
opereerib Bors ning mis ei ole reguleeritud turg VPTS-i ega teiste digusaktide tahenduses.

1.2. Vastutavad isikud

Ettevbtte kirjelduses toodud informatsiooni eest vastutab Grab2Go juhatus. Juhatus Kkinnitab
kdesolevaga, et talle teadaolevalt on ettevdtte kirjelduses sisalduv teave tdene ja et ettevotte
kirjeldusest ei ole vdlja jaetud asjaolusid, mis v6ivad mgjutada ettevétte kirjelduse sisu. Juhatuse
andmed on toodud peatikis 6.2.

Grab2Go juhatus vastutab ettevdtte kirjelduses esitatud informatsiooni digsuse ja tapsuse eest
ettevotte kirjelduse koostamise kuupéeva, st 6. aprilli 2023 seisuga.

1.3. Mdisted ja Umardamine

Ettevotte kirjelduses suure algustédhega kasutatavad mdisted omavad neile peatikis 10 vdi mujal
ettevotte kirjelduses antud tdhendust.

EttevOtte kirjelduses sisalduvad arvandmed ja kvantitativsed vaartused (nt rahaline vaartus,
protsendiline vaartus jms) on esitatud sellise tdpsusega, mida Emitent peab informatsiooni andmisel
mdistlikult piisavaks ja killaldaseks, valtides liigset detailsust. Kvantitatiivsed vaartused on mdnel juhul
esitatud Umardatult 1ahima kimnendkoha vdi taisarvuni. Seetdttu ei pruugi protsentides valjendatud
andmete kokku liitmise tulemuseks alati olla 100%. Esitatud finantsandmed on toodud eurodes.

1.4. Tulevikku suunatud avaldused

See ettevotte kirjeldus sisaldab tulevikku suunatud avaldusi ja kasvuprognoose. Need avaldused ei ole
garantiid tulevaste tulemuste kohta ja neile ei tohiks liigselt tugineda. Tulevikku suunatud avaldused
sisaldavad teadaolevaid ja tundmatuid riske ja ebakindlust, mis vdivad pdhjustada seda, et tulevaste
perioodide tegelik tulemuslikkus ja finantstulemused erinevad oluliselt tulevase tulemuslikkuse voi
tulemuste prognoosidest, mida tulevikku suunatud avaldused véaljendavad vdi eeldavad.

Ei saa olla kindel, et tulevikku suunatud avaldused osutuvad tdpseks, kuna tegelikud tulemused ja
tulevased stindmused vdivad oluliselt erineda sellistes avaldustes prognoositust. Emitent ei vota endale
kohustust ajakohastada tulevikku suunatud avaldusi, kui asjaolud, hinnangud vdi arvamused peaksid
muutuma, valja arvatud juhul, kui seda nduavad kohalduvad véadartpaberiseadused, sealhulgas
Reglement.

1.5. Audiitor

Grab2Go audiitor on Finance Art OU (registrikood 11896264). Finance Art OU on Eesti Audiitorkogu
lige. Ettevdtte kirjeldusele on lisatud Grab2Go auditeeritud aruanded perioodidest 22.07.2020 —
31.12.2021 ja 01.01.2022 — 31.12.2022. Seoses First North turule kauplemisele vdtmisega ning
Emitendi ari komplekssemaks muutumisega kavatseb juhatus vahetada vélja Emitendi audiitori ning
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esitada aktsionaridele kinnitamiseks uus sobivam audiitor ja audiitorbiroo, alates 2023. a.
majandusaasta aruande auditeerimisest.

1.6. NBustaja

Grab2Go ndustaja on Ellex Raidla Advokaadibiiroo OU (registrikood 10344152, https://ellex.legal),
mille p&hitegevusala on advokaatide ja advokaadibliroode tegevus. N6ustaja esindaja, kes Emitendile
ndustamisteenust osutab, on Gerli Kivisoo (e-post gerli.kivisoo@ellex.legal). Ndustajaga on sdlmitud
tahtajatu leping.

Ndéustajal ega Noustaja esindajal ei ole kaesoleva ettevétte kirjelduse koostamise kuupéeva seisuga
osalust Grab2Go aktsiakapitalis.

1.7. Ettevotte kirjelduse muutmise tingimused

Kui Emitendile saavad teatavaks ettevdtte kirjelduses sisalduva teabega seotud mistahes olulised
asjaolud, vead vdi ebatéapsused, mis vdivad mdjutada Aktsiate kohta hinnangu andmist ja mis ilmnevad
parast kdesoleva ettevotte kirjelduse avalikustamist, kuid enne Pakkumisperioodi 18ppu vdi kauplemise
algust, koostab Emitent ettevotte kirjelduse lisa ning tédiendab vajadusel ka ettevotte kirjelduse
luhikokkuvotet ja/voi tolkeid. Ettevotte kirjelduse lisa ja luhikokkuvotte ja/vdi tblgete taiendused
avalikustatakse samal viisil nagu ettevotte kirjeldus. Ettevotte kirjelduse lisa on ettevotte kirjelduse
lahutamatu osa.

1.8. Teabe kattesaadavus

Kéesolev ettevlite kirjeldus on kéttesaadav Borsi veebilehel (https://www.nasdagbaltic.com) ja
Grab2Go veebilehel (https://www.grab2go.eu/investors).



https://ellex.legal/
mailto:gerli.kivisoo@ellex.legal
https://www.nasdaqbaltic.com/
https://www.grab2go.eu/investors

2. ETTEVOTTE TUTVUSTUS
2.1. Luhitutvustus

Grab2Go (www.grab2go.eu) on 2020. aastal asutatud Eesti ettevfte. Grab2Go arendab ja toodab
iseseisvalt toimiva, mehitamata ja robotiseeritud mugavuspoe ning apteegi tehnoloogiat. Grab2Go
tehnoloogia ja lahendused véimaldavad mugavuspoodide, apteekide ja teiste sarnaste mulgipunktide
opereerimises saavutada olulist efektiivsuse kasvu, ressursside sdéstu ning paremat tarbijakogemust.
Grab2Go tehnoloogia uudsus seisneb selle terviklikkuses ariklientide vaatest: Gihelt poolt modulaarne
riistvara ja teiselt poolt tarkvara, mis on sektori klientide tagasiside kohaselt vaga olulise tahtsusega
ning mida seni turul taolise funktsionaalsusega ei pakuta. Grab2Go konkurentsieeliseks on pakutava
tehnoloogia terviklikkus ja uudsus. Grab2Go ei oma ise tootmisiiksust, vaid kasutab koostéopartnerite
tootmis- ja arendusvdimekust.

Grab2Go eesmark on muuta apteekide ning mugavus- ja vaikepoodide pidamine ja haldus
kaasaegseks, efektiivseks ja ressursisaastlikuks. Selle realiseerimiseks on Grab2Go loonud iseseisvalt
toimiva, mehitamata ja robotiseeritud poe ja apteegi tehnoloogia. Grab2Go tehnoloogia iheks osaks
on muugipunkti riistvaraline lahendus, mis vdimaldab tarbijatel kiirelt ja kontaktivabalt oma ostud
teostada ning mille igapéevane opereerimine ei eelda inimtédjdudu. Klient valib sobilikud tooted
puutetundlikult ekraanilt ning robot komplekteerib tellimuse ja véljastab selle kliendile. Grab2Go
riistvaraline lahendus saab pakkuda klientidele mugavuspoe- ja apteegikaupu 66paev labi, séltumata
kellaajast v8i nadalapé&evast.

Pilt 1. Grab2Go integreeritud mugavuspood.

Grab2Go on praeguseks disaininud kolme eri tiipi mitgipunkti kontseptsioonid — sisetingimustesse
sobiv integreeritav lahendus, valitingimustesse sobiv lahendus ning tavalisest vaiksem, (he
mutgikohaga MINI lahendus.



Pilt 2. Grab2Go stand-alone-mugavuspood. Pilt 3. Grab2Go MINI stand-alone-mugavuspood.

Pilt 4. Grab2Go mugavuspoe vélitingimustesse sobiv versioon.

Pilt 5. Grab2Go valitingimustesse sobiv kontseptsioon.



Grab2Go lahenduse teine osa on hetkel veel arenduses olev reaalajas tootav asjade interneti péhine
(Internet of Things, loT) pilveplatvorm mugavuspoodide ja apteekide haldamiseks. Kogu tellimuste
kasitlemise &riloogika, toodete kataloog, laoseisud, piirangutega toodete reeglistik (riigipdhised reeglid
alkohoolsete jookide, tubaka, ravimite vdi muude piirangutega toodete miimisel), videokdne teenused
ning autentimiste, maksete ja muude teenustega seonduv asub Grab2Go pilveplatvormil. Selline
lahenemine vdimaldab Grab2Go riistvaralise miulgilksusega Kiirelt integreerida ka uusimaid
tehisintellektil p6hinevaid tehnoloogiaid ning muuta kogu lahendust sel moel jarjest nutikamaks. See
vdimaldab tulevikus optimeerida miitigiiksuse sortimenti ja logistikat, tdiendavalt vahendada selle
opereerimise kulusid ja palju muud. Arikasutajate jaoks on loodud &rikasutajate portaal, mille abil saab
reaalajas (llevaate miiligiliksustes toimuvast. Arikasutaja portaali kaudu saab muuta naiteks
mugavuspoe lahtiolekuaegu, votta vastu videok8nesid (juhul kui tegu on néiteks apteegiga), ndha
tehtud tellimusi ja neid vajadusel eemalt kinnitada ja muuta ning teha muidki toiminguid. Tulevikus on
lisandumas ka funktsionaalsused, et klient saaks oma mutgitiksuses toimuvaid protsesse taielikult
jalgida. Kogu loogika on kattesaadavaks tehtud ka labi rakendusliideste ehk API-de (Application
Programming Interface), mis vdimaldab ariklientidel selle lihtsalt olemasolevate slisteemidega
integreerida. Grab2Go platvorm on dles ehitatud nii, et masina puutetundlikul ekraanil olevat
kasutajaliidest saab samuti Ule interneti eemalt uuendada vastavalt kliendi hetkevajadustele voi
tehnilisteks uuendusteks, kui lahendust edasi arendatakse. Muudatused toodete kirjeldustes, hindades
ja saadavuses on reaalajas distantsilt rakendatavad.

Pilt 6. Vaade kasutajaliidesest: mugavuspoest kauba ostmine.
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Grab2Go mugavus- ja vaikepoodide riistvaralised lahendused on mitmeotstarbelised ning sobilikud
erinevate pakendatud kaupade miigiks. Tulenevalt turundudlusest ja -probleemidest ning kaupade
omapadrast on Grab2Go esmajéarjekorras keskendunud mugavuspoodide ja farmaatsia sektorile, mis
moodustab osa suuremast esmatarbekaupade ehk FMCG turust (inglise keeles Fast Moving Consumer
Goods).

Ulemaailmne FMCG turg on segmenteeritud tootetiiiibi, turustuskanali ja piirkonna alusel. Tootetiiiibi
alusel liigitatakse see toiduaineteks ja jookideks, isiklikuks hiigieeniks (nahahooldus, kosmeetika,
juuksehooldus jne), tervishoiuks (k&simidgiravimid, vitamiinid ja toidulisandid, suuhooldus,
higieenitooted jne), kodutarbekaupadeks jms. Mugavuspoed on ennekdike keskendunud tuntud
brandide pakkumisele, et véltida tarbijate branditeadlikkuse tdstmisega kaasnevaid kulusid.
Mugavuspoe ehk kioski kilastajale on ennekdike olulised ostuprotsessi kiirus ja sujuvus ning poe
kattesaadavus ehk hea asukoht ja lahtiolekuajad.

Mugavuspoed on enamasti vaiksed kioski vdi n-6 kodupoe tilpi kauplused, mille kaubavalik on piiratud
ja fokusseeritud ennekdike kiiresti mutidavatele tarbekaupadele.

Isikusamasuse ning vanuse tuvastamine vdimaldab Grab2Go tehnoloogiaga mida ka alkohoolseid
jooke, energiajooke ja tubakatooteid v6i muid kaupu, mille miiuk on seadusega piiratud ning kus on
vajalik isiku vdi tema vanuse tuvastamine.

Nimetatud funktsionaalsused vdimaldavad Grab2Go lahendust kasutada ka farmaatsiasektoris, mis
muudab tavalise apteegi sisuliselt 66péev labi avatud valveapteegiks, parandades seega oluliselt
ravimite kattesaadavust, vahendamata samas ravimite mudgil olulist turvalisust. Osta saab
kasimigiravimeid, apteegikosmeetikat ja toidulisandeid ning tulevikus ka retseptiravimeid. Uks
apteeker vdib elava jarjekorra alusel teenindada mitut iseteenindusapteeki.

Apteekide puhul on Grab2Go eesmark sailitada apteegiteenuse kvaliteet ja terviklikkus, mistdttu on
lisaks ravimite kattesaadavusele oluline ka ohutus. Siin on tahtis roll apteekriga konsultatsiooni
vBimalusel. Grab2Go lahendus vbimaldab sooritada ostu Kiirelt ja mugavalt, kasutades mutgikohas
olevaid puutetundlikke ekraane. Cartesian-tiUpi robot (robot, millel on mitu koordinaatsisteemis
tootavat telge) komplekteerib kaubad ja parast maksmist valjastab need vastava valjastusava kaudu.
Lisaks aga vdimaldab lahendus patsientidel apteekrilt ka konkreetsete ravimite kohta néu kiisida ning
apteeker saab Ule videosilla tagada valjastatavate ravimite korrektse kasutuse ja ohutuse.

Idee realiseerimiseks on siiani kaasatud kokku 1,3 miljonit eurot. 2021. aasta suvel toimunud esimese
0,25 miljoni eurose finantseerimisvooru juhtinvestor oli Madis Mudr, lisaks litus mitu tuntud Eesti
ingelinvestorit, kelle hulgas oli ka Jaak Roosaare. 2022. aasta veebruaris kaasati tdiendavad
0,75 miljonit eurot ning Grab2Go investorite ringiga liitusid Pipedrive’i ja Wise'i taustaga investorid ning
suurema investeeringuga tuli juurde ka DTL Baltic OU. 2023. aasta alguses viidi I6pule 0,3 miljoni euro
suurune rahastuvoor EstBAN-i ingelinvestorite Uhise siindikaadi eestvedamisel, kus juhtinvestoriks oli
ariinglite Ghingu juhatuse liige Mait Sooaru.

Esimene Grab2Go piloot-iseteenindusapteek on tarnitud Tamro Eesti OU-le ning seda opereerib Kotka
Tervisemaja Apteek HA2. Pilootapteek tegutseb Rapla Prismas BENU kaubamérgi all ning vdimaldab
k&igil soovijatel kiirelt ja mugavalt soetada erinevaid apteegikaupu ja kasimiugiravimeid. Tagamaks
kvaliteetne, ohutu ja turvaline apteegiteenus, on iseteenindusapteegi arendustédsse olnud kaasatud ka
Eesti Ravimiamet, kes otsustas 21. martsil 2023 lubada Grab2Gol kaivitada kuuekuuline pilootprojekt.
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2.2. Tulevikuplaanid

Kokkuvdttes teenib Grab2Go tulu riistvaraliste lahenduste (masinate) mulgist (Uhekordne tulu),
riistvaraliste lahenduste (masinate) hoolduselt (perioodilised maksed) ning tarkvaraliste lahenduste
litsentseerimiselt (perioodilised maksed) ja tarkvaraarenduselt (vastavalt igakordsetele kokkulepetele).
Hetkel on Grab2Go alustanud tegevust Eesti turul klientidega, kes omavad ka rahvusvahelist
matgivorku, mille kaudu avaneb suur potentsiaal laieneda uutele geograafilistele turgudele.

Emitendi jargneva nelja aasta plaanid on eelkdige seotud ettevdtte toodete arendamise ja
mitgimahtude kasvuga. Eelnimetatu tdttu ei kuulu Emitendi jargmise nelja aasta (2023—-2026) plaanide
hulka dividendide maksmine.

Mulgistrateegia p8hieesmark on edendada kliendisuhteid ennekdike neljas segmendis — farmaatsia,
mugavuspoed, tanklaketid ja vaiksema poeformaadiga jaekaubandusketid. Seejuures keskendutakse
esmajargus sellistele Euroopa piirkonna klientidele, kellega on v8imalik saavutada suuremamahulised
jatkutellimused.

Tootearenduse poolelt tdiendatakse ja arendatakse edasi tarkvaraplatvormi funktsionaalsust
suunitlusega farmaatsia ja mugavuspoe segmendile ning luuakse uusi masindppel baseeruvaid
teenuseid.

¢ Farmaatsiasektori jaoks on plaan I6puni arendada retseptiravimite mutgiga seotud teenused,
lisada arikasutajate portaali tédiendavad apteekrite t66d hdélbustavad todriistad ning luua
erinevate sihtriikide seadusandlusest tulenevaid erisusi toetav integratsioonilahendus.
Retseptiravimite muadgi funktsionaalsus on osaliselt juba arendatud ning integratsioonid
toimuvad 1&bi APl (Application Programming Interface) liidestuse, kuid selle kasutusele
vOtmiseks tuleb tadiendavalt lahendada regulatiivsed kisimused, mis riigiti on erinevad.
Eesmark on saada arendus valmis 2024. aasta neljandas kvartalis.

e Mugavuspoe sektoris on kavas integreerida muugipunktiga tdisautomaatne kohvimasin ja
tiustada varske kohvi ostmise protsessi. Arenduse valmimise eesmargiks on seatud 2023.
aasta kolmanda kvartali I6pp vdi neljanda kvartali algus.

¢ Olulise arendussuunana mdlema fookussektori (farmaatsia ja mugavuspood) jaoks on plaanis
alustada andmepdhiste ja tehisintellektil baseeruvate teenuste arendust. Naiteks automaatne
ja optimaalne kauba juurde tellimine, mutgitksuse (mugavuspood vdi apteek) asukohast ja
muudest valistest mdjuritest tingitud sortimendi anallitis ja muudatuste soovitused, kauba
logistika optimeerimine muugilksuste vahel ja automaatse hooldusvajaduse tuvastamisega
seotud teenused.

e Tulevikus soovib Grab2Go koos oma klientidega paigaldada mugavuspoed vdi apteegid ka
véliskeskkonda. See vbimaldaks piiranguteta ligipdasu igal ajahetkel sdltumata kaupluse voi
muu siseruumi lahtiolekuaegadest ning pakuks apteegi- ja mugavuspoodide operaatoritele
kuluefektiivset lahendust, et avada uusi poode v6i apteeke, sh valveapteeke. Plaanis on
arendada valilahendus moélema fookussektori (farmaatsia ja mugavuspoed) tarbeks.
Arendust6d fookuses on tehnoloogia ilmastikukindlus, et kliendid saaksid soovi korral rajada
muitgikohad kaubanduskeskustest, arihoonetest ja teistest sarnastest hoonetest eraldi.
Peamised tingimused vélisele korpusele ning kasutatavatele komponentidele ja riistvarale on
jargmised: temperatuuri amplituud —35...+55 °C, vee- ja tolmukindel, materjali eluiga ja
vastupidavus 8-10 aastat. Arendustt6 tulemusena valmib testimiseks valilahenduse esimene
prototulip. Eesmark on paigaldada esimene véliskeskkonda sobiv to6tav lahendus 2023. aasta
neljandas kvartalis.
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o Kaugemas tulevikus, eelduslikult 2025. aastal, soovime keskenduda ka vaiksemate
siselahenduste véaljatd6tamisele ennekbike mugavuspoodide jaoks. Kaivitame arendustdo, et
prototlilipida kontseptsioonist ja kliendiootustest tulenev Grab2Go riistvara MINI versioon
sisetingimustesse. See arendustfd tdhendab samasuguseid protsesse, nagu olemasoleva
tehnoloogiaga on juba teostatud.

2.3. Uhingudiguslik teave
Grab2Go AS on 22. juulil 2020 Eestis osaiihinguna asutatud ja registreeritud ning 3. augustil 2022
osanike otsuse alusel aktsiaseltsiks timber kujundatud tihing. Umberkujundamise kanne Ariregistris
tehti 22. septembril 2022. Grab2Go AS-il puuduvad tutariihingud. Grab2Go AS-i p&hiandmed on:

e registrikood: 16014547

e LEl-kood: 984500C802EF97DLEF71;

e aadress: Veskiposti tn 2-1002, Kesklinna linnaosa, 10138, Tallinn, Harju maakond;

e veebileht: https://www.grab2go.eu;

e e-post: info@qgrab2go.eu;

e telefon: +372 51 18 079, +372 53 053 173;
e pdhitegevusala: Muud infotehnoloogia- ja arvutialased tegevused. 62091 (EMTAK 2008).

Grab2Go juhatus on kolmeliikkmeline: juhatuse liikmed on Mart Viilipus, Lauri Kiivit ja Ago Mdolder.
Grab2Go ndukogu on neljaliikmeline: ndukogu likmed on Andres Pukspuu, Peter Warnbring, Mait
Sooaru ja Kalev Koppel.

Grab2Go pohikiri on lisatud ettevdtte kirjeldusele Lisas 1.
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3. PAKKUMISE TINGIMUSED
3.1. Pakkumine

Pakkumise kaigus emiteerib ja pakub Grab2Go Eestis avalikult kuni 992 000 Pakkumise Aktsiat.
Aktsiad on vabalt véérandatavad ning nende kasutamine ei ole piiratud.

Juhul kui huvi Pakkumise vastu on suur ja investorite ndudlus lletab Pakutavate Aktsiate arvu, on
Emitendil digus suurendada Pakkumise Aktsiate arvu kuni 10% vérra ehk kuni 1 091 200 Pakkumise
Aktsiani. Pakkumise Aktsiate hind on 1,21 eurot, seega on Pakkumise rahaline kogumaht 1 200 320
eurot (Ulemarkimise korral 1 320 352 eurot).

Kdik Aktsiad on samaliigilised. Aktsiad on registreeritud Nasdag CSD SE (L&t registrikood
400003242879) Eesti filiaali peetavas Eesti Vaartpaberite Registris (“Nasdaq CSD*) ja k8ik tulevikus
emiteeritavad Aktsiad registreeritakse samuti seal.

Eeldusel, et Pakkumise kaigus margivad investorid &ra k8ik 992 000 (Uleméarkimise korral 1 091 200)
Pakkumise Aktsiat, on vahetult parast uute Aktsiate véaljastamist Grab2Go registreeritud aktsiakapitali
suurus 883 428,10 eurot (Ulemarkimise korral 893 348,10 eurot) ja Aktsiate koguarv vastavalt
8 843 281 (Uleméarkimise korral 8 933 481). Eeldusel, et investorid margivad ara kdik Pakkumise
Aktsiad, moodustavad Pakkumise Aktsiad kogu Grab2Go aktsiakapitalist 11,2% (tUlemarkimise korral
12,2%). Grab2Go on siiani emiteerinud 7 842 281 Aktsiat, millest tulenevalt on Grab2Go hinnanguline
vaartus enne avalikku Pakkumist, arvestades Pakkumise Aktsiate hinda, ligikaudu 9 489 160 eurot.

Pakkumise Aktsiad annavad diguse Grab2Go dividendidele (kui neid otsustatakse maksta) alates
1. jaanuaril 2023 alanud majandusaastast.

Pakkumine on tdies ulatuses garanteerimata ja investoritelt kaasatud vahendid ei ole tagatud.
3.2. Pakkumises osalema digustatud isikud

Pakkumises on 8igustatud osalema juriidilised ja fllsilised isikud Eestis, kellel on mdne Nasdaq CSD
kontohalduri (panga) vahendusel avatud vaartpaberikonto.

3.3. Pakkumise hind

Pakkumise Aktsia hind on 1,21 eurot Gihe Pakkumise Aktsia kohta, millest 0,10 eurot on nimivaartus ja
1,11 eurot on ulekurss.

3.4. Pakkumise periood
Pakkumisperiood on aeg, mille jooksul on pakkumisest osa vBtma 8igustatud investoritel vBimalik

esitada markimiskorraldus Pakkumise Aktsiate markimiseks. Pakkumisperiood algab 8. mail 2023 kell
10.00 ja Idpeb 6. juuni 2023 kell 16.00 Eesti kohaliku aja jargi.
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Pakkumise indikatiivhe ajakava on jargmine.

Pakkumisperioodi algus: 8. mai 2023 kell 10.00
Pakkumisperioodi 16pp: 6. juuni 2023 kell 16.00
Pakkumise tulemuste ja Pakkumise Aktsiate jaoctamise maaramine | 8. juuni 2023

ja avalikustamine:

Pakkumise arveldus: 12. juuni 2023

Esimene kauplemispéev First Northil: 13. juuni 2023

Aktsiakapitali suurendamine ariregistris: 21. juuni 2023 vobi selle
lahedane kuupéaev

Taiendavate aktsiate kauplemisele vBtmise eeldatav kuupaev: 26. juuni 2023 vdi selle

lahedane kuupaev

3.5. Markimiskorralduse andmine

Investori kohustus on tagada, et méarkimiskorralduses sisalduv teave vastab tdele, on taielik ja loetav.
Poolikute, vaara voi loetamatu sisuga markimiskorralduste vdi valjaspool Pakkumisperioodi esitatud
markimiskorralduste vO8i muudele k&esoleva ettevdtte kirjelduse tingimustele mittevastavate
markimiskorralduste vastuvftmisest vBidakse keelduda.

Markimiskorraldusi voib esitada ainult Pakkumisperioodi jooksul. Pakkumises osalev investor saab
markida Pakkumise Aktsiaid ainult pakkumise hinna eest. Kui (ks investor esitab mitu
markimiskorraldust, liidetakse need jaotuse maaramise eesmargil Uheks korralduseks. Koik
pakkumises osalevad investorid vdivad esitada markimiskorraldusi ainult eurodes. Markimiskorraldusi
saab esitada Uksnes taisarvu aktsiate kohta. Vahim markimiskogus jae- ja institutsionaalsetele
investoritele on (ks aktsia. Investor maksab k&ik kulud ja tasud, mis kuuluvad tasumisele seoses
markimiskorralduse esitamise, tihistamise ja muutmisega vastavalt markimiskorralduse vastu vétnud
Nasdaq CSD kontohalduri hinnakirjale. Pakkumise Aktsiate markimiseks peab investoril olema
vaartpaberikonto Nasdaq CSD kontohalduri juures. Esitatud méarkimiskorraldused registreerib Nasdaq
CSD registripidaja.

Investor, kes soovib markida Pakkumise Aktsiaid, peab p66rduma kontohalduri poole, mis haldab tema
Nasdaqg CSD vaartpaberikontot, ning esitama Pakkumisperioodi jooksul alltoodud vormis
markimiskorralduse Pakkumise Aktsiate ostmiseks. Investor v8ib kasutada méarkimiskorralduse
esitamiseks mistahes kontohalduri pakutavat meetodit (nt flusiliselt kontohalduri klienditeeninduse
asukohas, internetipanga vahendusel vdi muul viisil). Markimiskorraldus tuleb kontohaldurile esitada
hillemalt Pakkumisperioodi I6puks.
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Markimiskorraldus peab sisaldama jargmisi andmeid.

Vaartpaberikonto omanik:

[investori nimi]

Vaartpaberikonto:

[investori vaartpaberikonto number]

Kontohaldur: [investori kontohalduri nimi]

Vaartpaber: GRAB2GO AKTSIA

ISIN-kood: EE3100107194

Vaartpaberite arv: [Pakkumise Aktsiate arv, mida investor soovib
markida]

Hind (Uihe Pakkumise Aktsia kohta):

1 euro ja 21 senti

Tehingu summa:

[Pakkumise Aktsiate arv, mida investor soovib
markida, korrutatuna hinnaga uhe Pakkumise Aktsia

kohta]
Vastaspool: Swedbank AS
Vastaspoole vaartpaberikonto: 99111914384
Vastaspoole kontohaldur: Swedbank AS
Tehingu liik: méarkimine
Arveldusviis: vaartpaberitlekanne makse vastu

Investor vBib markimiskorralduse esitada esindajakonto kaudu ainult juhul, kui ta volitab esindajakonto
omanikku avalikustama Nasdaq CSD registripidajale kirjalikult investori isiku. Esindajakonto kaudu
esitatud markimiskorraldusi vbetakse jaotamisel arvesse ainult juhul, kui esindajakonto omanik on
Nasdag CSD registripidajale investori isiku tegelikult avaldanud. Muu teabe hulgas ndutakse, et
fuusilise isiku puhul avalikustatakse ka alaline aadress ja isikukood voi juriidilise isiku puhul
registrijargne aadress. Investor voib esitada markimiskorralduse kas isiklikult vdi esindaja kaudu, keda
ta on volitanud (seadusega ndutud vormis) markimiskorraldust esitama.

Markimiskorraldus loetakse esitatuks hetkest, kui Nasdaq CSD registripidaja saab vastava investori
kontohaldurilt nduetekohaselt taidetud tehingukorralduse.

Mérkimiskorralduse esitamisega investor:

kinnitab, et on ettevdtte kirjelduse labi lugenud, sellest aru saanud ning ndustub siintoodud
pakkumise tingimustega,

kinnitab, et asub Eestis ja talle ei kohaldu m&ne muu jurisdiktsiooni digusnormid, mis keelaksid
tal méarkimiskorraldust esitada;

ndustub, et ostukorralduse esitamine ei anna talle iseenesest digust omandada Pakkumise
Aktsiaid ega too kaasa Pakkumise Aktsiate suhtes mudgilepingu s6lmimist;

nBustub, et investori markimiskorralduses néidatud Pakkumise Aktsiate arv on Pakkumise
Aktsiate maksimaalne kogus, mida investor soovib omandada, ja teadvustab, et investor vdib

saada vahem, kuid mitte rohkem Pakkumise Aktsiaid, kui méarkimiskorralduses margitud;

kohustub omandama talle jaotatud arvu Pakkumise Aktsiaid, mis ei Uleta markimiskorralduses
margitud Pakkumise Aktsiate arvu, ja maksma nende eest vastavalt siintoodud tingimustele;

kinnitab, et on teadlik Aktsiatesse investeerimisega seotud investeerimisriskist, sealhulgas
riskist kaotada osa vdi kogu investeeritud rahasumma;
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e aktsepteerib ja nBustub, et Emitendil on digus saada Eesti vaartpaberiregistri pidajalt esitatud
markimiskorralduste suhtes igapdevast teavet;

e volitab kontohaldurit ja annab talle korralduse edastada registreeritud markimiskorraldus
vastavalt Nasdaq CSD-le;

e annab Emitendile, kontohaldurile ja mistahes muule finantsinstitutsioonile, mille teenuseid
kasutati markimiskorralduse esitamiseks, ning Nasdaq CSD registripidajale volituse téédelda
ja jagada oma isikuandmeid (sh kontaktandmeid) ulatuses, mis on vajalik Pakkumises
osalemiseks;

e volitab investori vaartpaberikontot haldavat kontohaldurit v3i finantsinstitutsiooni v3i vastavat
Nasdaq CSD registripidajat muutma investori markimiskorralduses toodud andmeid,
sealhulgas (a) tdpsustama tehingu vaartuspéaeva ning (b) tapsustama investori ostetavate
Pakkumise Aktsiate arvu ning tehingu kogusummat, mis saadakse pakkumise hinna
korrutamisel vastavale investorile eraldatud Pakkumise Aktsiate arvuga.

Investor vdib markimiskorraldust muuta voi selle tihistada igal ajal enne Pakkumisperioodi 16ppu.
Selleks peab investor péérduma Nasdag CSD kontohalduri vdi finantsinstitutsiooni poole, kelle kaudu
on vastav markimiskorraldus esitatud, ning tegema kontohalduri vdi finantsinstitutsiooni néutud
toimingud markimiskorralduse muutmiseks vdi tihistamiseks (kontohalduritel ja finantsinstitutsioonidel
vdivad olla erinevad protsessid). Muudatus vdi tihistamine jdustub hetkest, mil vastav kontohaldur voi
finantsinstitutsioon muudab v&i vdtab tagasi investori tehingukorralduse.

Aktsiate markimisel pole Uhelgi investoril ega investorite grupil eesdigust. 7. martsi 2023 Grab2Go
aktsionaride otsusega vélistati olemasolevate Grab2Go aktsionaride markimise eesdigus, kill aga on
Grab2Gol digus Aktsiate jaotamisel eelistada Ulemarkimise korral teatud investorite gruppe, vt
tapsemalt ptk 3.7.

3.6. Aktsiate eest tasumine
Aktsiate eest tasumine toimub eurodes ning Pakkumisest saadav tulu kaasatakse eurodes.

Investor v8ib markimiskorralduse esitada ainult juhul, kui vastava Nasdag CSD vaartpaberikonto juures
avatud vaartpaberikontoga seotud arvelduskontol on piisavalt rahalisi vahendeid kogu
markimiskorralduses toodud tehinguvaartuse katmiseks.

Méarkimiskorralduse esitamisega volitab investor Nasdag CSD kontohaldurit vdi muud institutsiooni, kes
haldab investori vaartpaberikontoga seotud arvelduskontot, koheselt blokeerima investori
arvelduskontol tehingu kogusumma, kuni arveldamine on |6pule viidud v6i raha vabastatakse.
Blokeeritav summa on vfrdne summaga, mis saadakse pakkumise hinna korrutamisel
markimiskorralduses margitud Pakkumise Aktsiate arvuga.

Kui Pakkumise Aktsiate eest pole vBimalik tasuda, sest investori rahakontol pole piisavalt vahendeid,
siis ei vOeta vastava rahakontoga seotud vaéartpaberikonto kaudu tehtud méarkimiskorraldust vastu ja
investor kaotab k&ik digused markimiskorralduses méargitud Pakkumise Aktsiatele.

3.7. Jaotusreeglid

Grab2Go otsustab Pakkumise Aktsiate jaotamise oma &randgemise jargi parast Pakkumisperioodi
[Bppu 8. juunil 2023 vdi sellele Iahedasel kuupéeval. Jaotamisel koheldakse kdiki investoreid samade
asjaolude juures vordselt, kusjuures Grab2Go jatab endale 8iguse eelistada Grab2Go juhtorganite
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likmeid, tdotajaid ja/vbi olemasolevaid investoreid. Grab2Gol on 6igus kasutada jaeinvestorite ja
institutsionaalsete investorite rihmade puhul erinevaid jaotuspdhimdtteid.

Lisaks Pakkumisele on Grab2Gol digus jaotada Pakkumise Aktsiaid vastavalt oma paremale
aranagemisele institutsionaalsetele investoritele valjaspool Eestit eeldusel, et sellised investorid
kvalifitseeruvad kutselisteks investoriteks Prospektimaaruse artikli 2(e) tdhenduses ja Euroopa
Majanduspiirkonna liikmesriikides investoritele, kellele aktsiaid pakutakse mitteavalikult
Prospektimaaruse artikli 1 I1dikes 4 kirjeldatud asjaoludel. Varem maaratud institutsionaalse jaotuse
protsendim&ara ei ole kehtestatud ja selliseid tellimusi hinnatakse eraldi.

Kui Pakkumise kogumahtu ei maérgita tais, on Grab2Gol peatiikis 3.10 toodud 8igused ning 8igus
jaotada kdik margitud Aktsiad kdikidele Pakkumises osalenud investoritele.

3.8. Pakkumise arveldamine

Eesmargiga tagada, et investorid saaksid hakata Aktsiatega kauplema v&imalikult kiiresti péarast
Pakkumise arveldamist, kasutatakse Pakkumise arveldamiseks Grab2Go suuraktsionérile Mart
Viilipusele kuuluvaid Aktsiaid. Pakkumise arveldamise korraldab agendina Swedbank AS. Mart Viilipus
laenab Pakkumise Aktsiate arvule vastava arvu Aktsiaid Swedbank AS-ile, mis kasutab neid Aktsiaid
arvelduse tegemiseks.

Grab2Go pdhikirjas sisaldub ndukogu ajutine Oigus suurendada piiratud ulatuses Grab2Go
aktsiakapitali. 7. martsil 2023 votsid Grab2Go aktsionarid vastu otsuse volitada Grab2Go ndukogu
suurendama Grab2Go aktsiakapitali. NOukogu otsus uute Aktsiate emiteerimiseks, millega
otsustatakse lasta uued Aktsiad vélja Swedbank AS-ile v8imaldamaks Swedbank AS-il tagastada Mart
Viilipusele laenuks saadud Aktsiad, vBetakse vastu parast Pakkumise tulemuste selgumist, kui on
selgunud [8plik Pakkumise Aktsiate arv. Selguse huvides, Mart Viilipusele kuuluvate Aktsiate arv
Aktsiate laenamise struktuuri kasutamise tagajarjel ei muutu. (Mart Viilipuse osalus lahjeneb
proportsionaalselt Pakkumise mahule: enne Pakkumist on Mart Viilipuse osalus Grab2Go’s 24,69%;
eeldusel, et investorid margivad &ra kdik Pakkumise Aktsiad ja et Mart Viilipus Pakkumise Aktsiaid ise
ei margi, on Mart Viilipuse osalus Grab2Go’s 21,91% (Uleméarkimise korral 21,67%)). Aktsiakapitali
suurendamine registreeritakse ariregistris eelduslikult 21. juunil 2023 vbi sellele Iahedasel kuupaeval
(kuupaev vdib muutuda).

Pakkumise Aktsiad kantakse investori vaéartpaberikontole eeldatavalt 26. juuni 2023 voi sellele
lahedasel kuup&eval. Ulekanne toimub ,vAartpaberililekanne makse vastu“ protseduuri kohaselt,
samaaegselt markimissumma llekandmisega investori kontolt Swedbank AS-i kontole.

3.9. Vahendite vabastamine

Kui Pakkumine vb6i osa sellest tihistatakse, kui investori markimiskorraldus likatakse osaliselt vdi
tervikuna tagasi vOi kui jaotatud Pakkumise Aktsiate arv erineb margitud Pakkumise Aktsiate arvust,
vabastab vastav kontohaldur investori arvelduskontol blokeeritud vahendid v6i osa neist (summa, mis
Uletab Pakkumise Aktsiate eest tehtud makset) vastavalt kontohalduri tingimustele eelduslikult Ghe
toOpdeva jooksul. Emitent ei vastuta vastava summa vabastamise eest ja intressi maksmise eest
vabastatud summalt aja eest, mil see oli blokeeritud.

3.10. Pakkumise tihistamine vi selle tingimuste muutmine

Grab2Gol on 8igus Pakkumine taies ulatuses vdi osaliselt tihistada v8i muuta pakkumise tingimusi ja
kuupéevi igal ajal enne Pakkumise Aktsiate jaotuse avalikustamist. Muuhulgas vdib Grab2Go
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Pakkumise osaliselt voi taielikult tiihistada, pikendada Pakkumise perioodi v8i muuta selle tingimusi
olukorras, kus Pakkumise kogumahtu ei mérgita tais.

Teave pakkumise tingimuste muutmise vdi pakkumise tiihistamise kohta avalikustatakse Grab2Go
veebilehel ja borsiteatena Borsi infostisteemi kaudu.

Kdik Grab2Go Gigused ja kohustused seoses Pakkumise tihistatud osaga loetakse 16ppenuks hetkel,
mil selline teade avaldatakse.

3.11. Aktsiate kauplemisele vétmine

Grab2Go on esitanud Borsile taotluse Grab2Go Aktsiate, sh Pakkumise Aktsiate kauplemisele
votmiseks Borsi mitmepoolses kauplemissisteemis First North ning eelduslikult algab Aktsiatega
kauplemine Borsi First North nimekirjas 13. juunil 2023 v&i sellele lahedasel kuupéeval (26. juunil 2023
seoses Swedbank AS-ile arvelduse hdlbustamiseks véljastatud uute Aktsiatega).

Juhul kui Aktsiate kauplemisele vdtmine ei toimu planeeritud ajakava kohaselt v8i Bérs otsustab

mistahes pdhjusel mitte votta Aktsiaid kauplemisele, ei ole investoril Gigust Grab2Golt nduda
emiteeritud Aktsiate tagasi ostmist ega esitada selle alusel Grab2Go vastu muid ndudeid.
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4. PAKKUMISE JA KAUPLEMISELE VOTMISE POHJUSED, PAKKUMISE TULU KASUTAMINE

Pakkumine on suunatud kdigile Eesti era- ja juriidilistele isikutele. Pakkumise kéigus kaasatud
vahendeid plaanib Grab2Go kasutada ennekdike olemasoleva tegevuse toetamiseks — pilootseadmete
tootmiseks, aga ka meeskonna suurendamiseks, mis vdimaldab vahendada soltuvust valistest
teenusepakkujatest ning suurendada kliendibaasi.

Grab2Go Pakkumise eeldatav tulu on ligikaudu 1 200 000 eurot, Glemarkimise korral 1 320 000 eurot.
Grab2Go on Pakkumise korraldamisega seotud kuludeks, sh Pakkumise korraldamisega seotud isikute
tasudeks arvestanud ligikaudu 50 000 eurot, seega on Pakkumisest saadav netotulu 1 150 000 eurot,
Ulemarkimise korral 1 270 000 eurot.

Pakkumisest saadava tulu kavandatav jaotus tegevuste Idikes on jargmine.

Kategooria

Taht-
sus

Kulu

Kirjeldus

Tootearendus

243 000 €

Tootearenduses keskendub Grab2Go kaesoleval ja
jargmisel aastal ennekdike sisekasutuseks mdeldud toote
arendusele. Arendatakse valja autonoomne kohvi miimise
lahendus. Lisaks muudetakse toode paremini skaleeritavaks
ja suurendatakse tootestamisega seotud tegevusi, mis
vBimaldab lahendust pakkuda klientidele nii Eestis kui ka
vélisturgudel. Pikemas perspektiivis on kavas tédiendada
tarkvara selliselt, et mutgitiksus jalgiks automaatselt kauba
laoseisu ning masindppe lahendustele tuginedes ennustaks
tuleviku tarbimist ja esitaks ise tellimused kauba juurde
tellimiseks kesklaost voi lahedal asuvatest mudgitksustest.

140 000€

EttevOtte tootmisvGimekuse tOstmiseks peab Grab2Go
lisaks tarkavarainseneride tiimi loomisele endiselt vajalikuks
ka valiste tarkavaraarenduse teenusepakkujate kasutamist,
mis vBimaldaks toodete arendamise ja uute toodete
loomisega  kiiremini  edasi likuda. Lisaks uute
tarkvaraarenduse teenuse pakkujate kaasamisele soovib
Grab2Go kasvatada kéesoleval aastal ka materjalide
ostujuhtimise vdimekust, mis vBimaldab suurendada toodete
komplekteerimise voimekust ja kasumlikkust.

Meeskond

56 000€

Grab2Go meeskonna arendamisel on esimeseks
prioriteediks seadmete teenindamiseks ja tootestamiseks
mdeldud meeskonna loomine ja kasvatamine. Kuigi
Grab2Go toode ja tarkvaralised lahendused on loodud,
lahtudes suurimast vdimalikust kasutajamugavusest nii
arikliendi kui ka I8pptarbija jaoks, on tegu siiski keerulise
infotehnoloogilise ja riistvaralise susteemiga, mille kditamine
vajab koolitamist ning mille puhul ei saa téielikult vélistada
erinevate vigade ja probleemide tekkimist kaitamisperioodi
jooksul. Klientidele v&imalikult kérgel tasemel teenuse
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pakkumine eeldab professionaalse ja koolitatud ning
seadmeid hasti tundva teenindusmeeskonna olemasolu.

2 102 000€ | Meeskonna arendamise teiseks oluliseks suunaks on
Grab2Go tarkvaraarendusmeeskonna loomine ja
arendusvdimekuse téstmine. Kuivdrd siiani on Grab2Go
kasutanud ennekdike véliseid teenusepakkujaid, mis on
vdimaldanud varases arengufaasis tagada vajaliku agiilsuse
ja efektiivsuse, siis klientide lisandumisel ndeb Grab2Go
vajadust pusiva arendusmeeskonna jarele, kelle kéatte
koonduks Grab2Go tarkvaraline kompetents ning kes
keskenduksid uute lahenduste arendamisele ja
olemasolevatele lahendustele vajaliku tehnilise toe

pakkumisele.
Tootmis- jall 609 000€ | Grab2Go soovib lahiaastatel pilootprojektide toel Kiirelt
muugi- laieneda lisaks Eestile ka teistele Pdhja- ja Kesk-Euroopa
vdimekuse turgudele. Seega on lisaks tootmisvBimekuse t&stmisele
tdstmine Grab2Go teine oluline prioriteet jargneva kahe aasta jooksul
uute kliendisuhete loomine nii kodu- kui ka vélismaistel
turgudel.

Alamarkimise korral vahendatakse kavandatud tegevuste kulutusi, lahtudes tegevuste prioriteetsusest
ja kaasatud vahendite mahust. See tahendab, et kdige vaiksemas ulatuses vahendatakse esimese
prioriteedi tegevuste kavandatud kulutusi ning kdige suuremas mahus vahendatakse voi likatakse
edasi teise ja kolmanda prioriteedi tegevuste kulutusi. Ulemarkimise korral suurendatakse
proportsionaalselt tegevustele ettenahtud kulutusi.

Grab2Go taotleb Aktsiate kauplemisele v8tmist First Northil muutmaks Grab2Go brandi investorite,
aktsionaride, klientide ja teiste huvitatud osapoolte jaoks labipaistvamaks ja usaldusvaarsemaks.
Grab2Go jaoks on olulise tahtsusega ka asjaolu, et parast kauplemisele vdtmist avaneb k&igil
investoritel véimalus Grab2Go kasvuloost osa saada.
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5. ARIULEVAADE
5.1. Emitendi ajalugu, kujunemine, tegevus ja tulevikuvéaljavaated

Grab2Go (www.grab2go.eu) on 2020. aastal asutatud Eesti ettevBte. Grab2Go arendab ja toodab
iseseisvalt toimiva, mehitamata ja robotiseeritud mugavuspoe ja apteegi tehnoloogiat. Grab2Go
tehnoloogia ja lahendused vdimaldavad mugavuspoode, apteeke ja teisi sarnaseid miulgipunkte
opereerides saavutada olulist efektiivsuse kasvu, ressursside sdastu ning paremat tarbijakogemust.

5.1.1. Ajalugu ja areng

Grab2Go idee sai alguse 2020. aasta kevadel, mil COVID-19 kriis ja sellega kaasnevad piirangud
muutsid kauplusekilastuse keeruliseks — piirati kaupluste taituvust ja lahtiolekuaegu, tdusis vajadus
desinfitseerimisvahendite ja maskide jarele. Oluliseks sai kontaktivaba ja turvaline klienditeenindus.
Lisades siia veel aastaid kestnud tdojoupuuduse, ebaefektiivse kaubapaigutuse ning lao- ja
sortimendimuudatuste ja logistikaga seotud probleemid, sai Grab2Go asutajatele selgeks, et modernse
ja kaasaegse mugavuspoe terviklahendus ootab olulist muutust ning sellest vdiks saada ettevotte
konkurentsieelis ja sektorile oluline innovatsioon. Otsides probleemile lahendust, stindis Grab2Go
aluseks olev nutika mugavuspoe idee, mis vBimaldaks pakkuda tarbijatele suuremat kasutajamugavust
ja poepidajatele oluliselt suuremat efektiivsust poe sortimendi komplekteerimisel ja igapéevasel
Ulalpidamisel. Grab2Go asutajate visiooni kohaselt on uued kaasaegsed mugavuspoed kiired, tdeliselt
mugavad, kontaktivabad ja ressursisaastlikud.

Idee realiseerimiseks asutati 2020. aasta suvel Uhing Grab2Go, mis ténaseks on kolmes
rahastusvoorus kaasanud kokku 1,3 miljonit eurot. 2021. aasta jooksul to6tasid Grab2Go asutajad koos
koostoopartneritega vélja nutika mugavuspoe baastarkvara ning aasta I6puks arendati ja komplekteeriti
esimene tootav prototllp.

2022. aastal tegeleti aktiivselt toote parendamise ja tdiendamisega ning 2023. aasta kevadeks jouti ka
esimese eduka pilootprojektini, mille kaigus paigaldati automaatne iseteenindusapteek Rapla uude Risti
Keskusesse. BENU kaubamargi all toimivast ja Kotka Tervisemaja Apteek HA2 opereeritavast
iseteenindusapteegist on klientidel véimalik apteegi lahtiolekuaegadel soetada kasimidgiravimeid ja
muid apteegikaupu. Olulisel kohal on ka videokonsultatsioon, mis on vajalik apteegiteenuse
osutamiseks. Retseptiravimite ostmise funktsionaalsus on samuti osaliselt juba arendatud, kuid selle
kasutusele vBtmiseks tuleb tiendavalt lahendada regulatiivsed kisimused, mis riigiti on erinevad ning
tulenevad eelkdige tehnoloogia uudsusest.

Kuiverd farmatseutika valdkond on tugevalt reguleeritud, kooskdlastati iseteenindusapteegi avamine
Eestis ka Ravimiametiga, kes véljastas 21. martsil 2023 apteegipidajale loa viia |&bi
iseteenindusapteegi pilootprojekt perioodil 22. marts 2023 kuni 22. september 2023. Muuhulgas on
pilootprojekti eesmaérk valja selgitada:

1. kas valja tootatud tehniline lahendus tagab klientidele tavapérase apteegiga vordvaarse
kvaliteediga apteegiteenuse;

2. kas ja millised on uue tehnoloogia kasutusele v6tmisega kaasneda v@ivad tdiendavad ohud;

3. millised on kasutamise kaigus tekkida v8ivad taiendavad privaatsusega seotud kiisimused ja
lahendused;

4.  milline on klientide valmisolek iseteenindusautomaati kasutada;
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5. kas loodud lahendus on toédkindel ja sobilik tulevikus terviklikult kasutusse votmiseks
valveapteegina, eesmargiga parandada ravimite kattesaadavust kogu 66paeva.

Iseteenindusautomaat ei ole eraldiseisev apteek, vaid Kotka Tervisemaja Apteek HA2 osa, kust on
pilootprojekti raames vdimalik osta valitud kasimidgiravimeid ja muid apteegikaupu (mitte ravimeid)
Uksnes Kotka Tervisemaja Apteek HA2 haruapteegi lahtiolekuaegadel. Retseptiravimeid ei saa
pilootprojekti raames iseteenindusapteegist osta. Tootevalikusse ei ole kaasatud termolabiilseid
kasimuugiravimeid ega turvaelemente kandvaid kasimudgiravimeid. Iseteenindusautomaadis pakuvad
pilootprojekti raames apteegiteenust (sh ravimialast n6ustamist) ainult Kotka Tervisemaja Apteek HA2
erialatdotajad. Kéasimuadgiravimite vdaljastamisega iseteenindusautomaadist kaasneb alati Kotka
Tervisemaja Apteek HA2 haruapteegi erialatt6taja ravimialane ndustamine. See tdhendab, et kliendile
on kasimuugiravimit ostes igal juhul tagatud v&imalus Ule videosilla apteekriga konsulteerida.
Ravimialasest ndustamisest loobudes ei saa iseteenindusautomaadist kasimuugiravimeid osta.
Eelneva konsultatsioonita saab iseteenindusautomaadist osta ainult toidulisandeid ja muid
apteegikaupu (mitte ravimeid), kuid ka muude toodete puhul on konsultatsioon kliendile igal ajahetkel
vdimaldatud.

Ravimiamet margib, et on pilootprojekti puudutava dokumentatsiooni terviklikult tle vaadanud, tutvunud
apteegis oleva seadme ja toOkorraldusega ning hinnanud iseteenindusautomaadi kaudu
apteegiteenuse osutamise riske. Esitatud andmete pdhjal on tegevusloa omaja iseteenindusautomaadi
kaudu apteegiteenuse osutamisega seotud riske piisavalt hinnanud ja need maandanud. Pilooti lubavas
otsuses on Ravimiamet rdhutanud, et tegemist on pilootprojektiga, mille tulemusena koostatakse enne
uue teenuse 18plikku valjatéotamist 2023. aasta jooksul anallils ja hinnatakse veel tekkida v6ivaid
tdiendavaid riske. Lisaks on pilootprojekti jarel iseteenindusautomaadi jatkuvaks ja pusivaks
kasutamiseks vaja muuta ravimite kaitlemisega seotud digusakte.

Farmatseutika on pdhjalikult reguleeritud valdkond ning on ilmne, et vastavasisuliste regulatsioonide
valjatootamisel Eestis ning mujal riikides ei olnud vdimalik arvestada tulevikulahendustega. Seega ei
adresseeri regulatsioonid téna tdisautomaatseid iseteenindusapteeke ning nende kasutusele vétmine
eeldab regulatsioonide tidiendamist nii Eestis kui ka muijal riikides. Oigusselgusetus toob Emitendi jaoks
kaasa teatud riskid, mida on tapsemalt kirjeldatud k&esoleva ettevotte kirjelduse peatikis 8
~Riskifaktorid®.

Taiendavalt on t60s pilootprojektid mugavuspoodide sektoris, kus esimene piloot peaks jdudma
avalikkuse ette 2023. aasta jooksul. Selle piloodi raames on plaanitud lansseerida ka esimene
professionaalne taisautonoomne kohvilahendus koosttés Schaerer AG-ga, mis on olulise tahtsusega
just mugavuspoodide jaoks. Kohvilahenduse arendamiseks on Grab2Go sdlminud koostddleppe
Schaereriga, sest mdlema ettevotte ndgemus mugavuspoodide tulevikust on sarnane ning mdlema
ettevotte tehnoloogilised lahendused toetavad ja tdiendavad Uksteist. Schaerer AG toodab era- ja
professionaalseks kasutamiseks tdisautomaatseid kohvimasinaid. Nende peakorter asub Sveitsis
Solothurni linna |&hedal. Ettevfte kuulub kolme maailma suurima téisautomaatsete kohvimasinate
tootja hulka.

5.1.2. Grab2Go tooted ja teenused

5.1.2.1. Ulevaade

Grab2Go pohiliseks tooteks on automatiseeritud mugavuspoe tehnoloogia, mida saab kasutada
mulgipunktides ja iseteenindusapteekides ning mille tarkvara ja riistvara on Grab2Go koostdds

teenusepakkujatega arendanud ja vélja té6tanud. Grab2Go lahendust kasutavas mulgipunktis klient
muugipunkti sisse minna ei saa, vaid kogu ostuprotsess toimub puutetundlikel ekraanidel ning ostu
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komplekteerib robot. Samamoodi toimib ka iseteenindusapteek. Tegemist on autonoomse, iseseisvalt
toimiva, mehitamata ja robotiseeritud lahendusega, mis vBimaldab jaekaubanduses luua efektiivse ja
tervikliku arimudeli kdikvéimalike toodete miimiseks.

Grab2Go arendatud tarkvaraline lahendus koos unikaalsete seadmetega v@imaldab vahendada
t60j6ukulusid, oluliselt tapsemalt planeerida ja hallata kaubavarusid (mis omakorda vahendab
tarneahela ja igapaevase halduse kulusid ning kaupade raiskamist sailivusaja vaates) ning kokkuvéttes
tagada stabiilse ja kdrgetasemelise teenuse ja teeninduse kvaliteedi. Grab2Go loodud terviklik
lahendus hélmab kéiki mugavuskaubanduse ja apteegi tééetappe ja protsesse, lahendades praegused
kitsaskohad uute nutikate tehnoloogiliste lahendustega. Ettevdtte arendatud tehnoloogia on paindlik
ning riist- ja tarkvara on kohandatavad mitme erineva tootegrupi mutgiks, mistdttu vdib Grab2Go
seadmeid kasutada lisaks tavapérastele kioski tlupi mugavuspoodidele ka apteekide ja teiste
erikaupade midgikohtades. Kuna ravimite kéattesaadavus on praegu piiratud, kuid Grab2Go
tehnoloogia v@imaldaks seda probleemi lahendada, on ettevdte votnud fookusesse ka
farmaatsiavaldkonna ja apteegikaubad.

Grab2Go riist- ja tarkvaraplatvorm on loodud eesmargiga pakkuda kiiresti miiidavate tarbekaupade
(FMCG - inglise keeles Fast Moving Consumer Goods) sektori ariklientidele terviklikku lahendust
tdisautonoomse 00paev labi tdotava mugavuspoe vOi iseteenindusapteegi néol, tehes seda sektori
tanaste arimudelitega voOrreldes oluliselt efektiivsemalt. Platvorm katkeb endas tavaparase e-poe
funktsionaalsust, mis on integreeritud taisautonoomse robotiseeritud mugavuspoega.

Grab2Go poe- vOi apteegipidajast kliendid saavad Grab2Go arikasutajate portaali kaudu Ulevaate
muligiiiksuses toimuvast. Arikasutaja portaali kaudu saab muuta naiteks mugavuspoe lahtiolekuaegu,
votta vastu videokdnesid (juhul kui tegu on nditeks apteegiga), ndha tehtud tellimusi ja neid vajadusel
eemalt kinnitada jpm.

Tarbijate jaoks pakub Grab2Go lahendus erakordset mugavust: piisab vaid muudgipunkti voi
iseteenindusapteegi juurde astumisest, puutetundlikul ekraanil soovitud kauba véljavalimisest ja
terminalis makse kinnitamisest, kui robot komplekteerib ja véljastab tellimuse ning ostja saabki soovitud
kauba midgipunkti vdi iseteenindusapteegi seinas asuvast avast kaasa haarata. Osta saab ka
piirangutega tooteid nagu alkohol, energiajoogid, tubakas vO0i ravimid. Selleks peab ostja labima
autentimise vastavalt Grab2Go kliendi soovile kas ainult vanuse kontrollina (SmartID) voi
kaheastmelise autentimisena (SmartID, Veriff) ehk isikusamasuse ja vanuse kontrollinal.

Kokkuvdttes teenib Grab2Go tulu riistvaraliste lahenduste (masinate) mdidgist (Uhekordne tulu),
riistvaraliste lahenduste (masinate) hoolduselt (perioodilised maksed) ning tarkvaraliste lahenduste
litsentseerimiselt (perioodilised maksed) ja tarkvaraarenduselt (vastavalt igakordsetele kokkulepetele).

Hetkel on Grab2Go alustanud tegevust Eesti turul Kklientidega, kes omavad ka rahvusvahelist
mudgivorku, mille kaudu avaneb suur potentsiaal laieneda uutele geograafilistele turgudele. Erinevate
turgude l6ikes vBib Grab2Go tegevus- ja tulumudel muutuda, et vastata kohalikele oludele ja
regulatiivsetele nduetele. Kuivrd Grab2Go on tegemas mugavuspoodide lahendustes suurt
innovatsiooni, puudub kindlus sellise turu valjaarenemise kohta, mistdttu tuleb arvesse votta kdesoleva
ettevdtte kirjelduse peatikis 8 ,Riskifaktorid” kirjeldatut.

1 Teatud toodete miuldgipiirangud ning nduded isikutuvastusele varieeruvad riigiti, mistéttu tuleb enne
uuele geograafilisele turule sisenemist teha vastav 8iguslik analliis ning t66tada vélja kohalikele
nduetele vastavad lahendused.
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5.1.2.2. Grab2Go toote ja IT-lahenduse peamised eelised

e TO0Oj6u optimeerimine. Grab2Go arendatud tehnoloogia Uheks peamiseks eeliseks on
mutgipunkti v8i apteegi opereerimiseks vajaliku t66jdu optimeerimine. Mugavuspood voi
apteek toimib taisautonoomselt: kauba valik ja ostmine toimuvad puutetundliku ekraani kaudu
iseteeninduse p&himébttel ning kauba komplekteerib ja véljastab robot. Mulgituksus jalgib
automaatselt ka kauba laoseisu ja teavitab ladu I8ppema hakkavast kaubast. Apteegi
seadistuses vdimaldab Grab2Go lahendus Uihe apteekriga éra katta 6—8 iseteenindusapteeki,
kus apteeker saab patsiente Ule videokdne konsulteerida, neid ostmisel juhendada ja eemalt
ravimiostu kinnitada, et tagada ravimite kasitlemise ohutus. Selliselt on midgitksuse
opereerimine ja sellega seotud kulu oluliselt efektiivsemalt hallatud vorreldes tdnase apteegi
vOi mugavuspoega.

e Sortimendi juhtimine. Grab2Go arendatud riistvara ja arendatav tarkvara v&imaldavad
tulevikus paindlikult ja kiirelt kohandada mulgipunkti (mugavuspood v&i apteek) sortimenti
vastavalt ndudlusele nii pikaajalises kui ka lihiajalises vaates. Arendamisel on vdimekus muuta
kaupade koguseid vastavalt ndudlusele ning reageerida operatiivselt ndudluse muutustele. Iga
muigipunkti ndudlust kujundavad erinevad faktorid nagu asukoht, ilmastik, nadalapéev,
téhtpaevad ja plhad. Grab2Go tarkvaralahendus arvestab tulevikus kdiki neid faktoreid ja
reaalaja andmeid, kohandades liihikese aja jooksul sortimenti ja kaubakoguseid. Selliselt
muutub Uhe milgipunkti sortiment vastavalt maératletud ajatihiku ndudlusele — kohandatakse
nii sortimendi mitmekesisust kui ka kauba kogust nii eraldi kui ka kombineeritult.

e Tarneahel ja logistika. Arendamisel on ka tarneahela arvestussiisteem, mis loob vajalikud
eeldused tervikliku &rimudeli efektiivsuse saavutamiseks. Sisteem arvestab pidevalt
mulgilksuse kaupade ndudluse diinaamikat ning viib selle korrelatsiooni kesklao saldoga,
regulaarse tarnegraafikuga ning lahedal asuvate teiste Uksustega. Saadud arvutusmudelite
baasilt teeb Uksus iseseisvalt otsuse tellida vajalikke kaupu, valib tarnekanali ning maarab tarne
toimumise aja. Traditsioonilisele fikseeritud tarnegraafikule taienduseks toob Grab2Go turule
ka uudse n-6 ujuva tarne, mis toimub jooksvalt erinevate midgipunktide vahel, kuid kdik
Uksused teevad otsuseid vajadust modda iseseisvalt. Selle peamine eesmark on tagada igal
ajahetkel kbikide sortimendis olevate toodete olemasolu. Néiteks lUksus A tuvastab toote Y
mittepiisavuse ehk laosaldo langemise piirmaéarani, mil tuleb reageerida tdiendava tarnega,
kuid arvestab enne tellimuse saatmist teiste iiksuste (B, C, D, E jne) laosaldodega, fikseeritud
tarnegraafikuga ning mudgi dinaamikaga (midgi ajalugu, hetke ndudlus, tuleviku vajadus).
Uksus A teeb tellimuse kdige optimaalsematel tingimustel, tellimuse saanud iiksus (naiteks
Uksus D) kinnitab tellimuse ning see saadetakse taitmiseks kullerile, kes vdtab kauba Y
Uksusest D ning viib tUksusesse A.

e Suurepéarane ostukogemus I&ppklientidele. Tanu terviklikule riistvaralisele ja tarkvaralisele
lahendusele suudab Grab2Go slsteem erinevalt tavaparasest mugavuspoest tagada
tarbijatele suureparase ostukogemuse. Grab2Go lahendusega baseerub sortiment kdrgel
tooteteadlikkusel, arvesse on vdetud miutgipunkti eriparasid ning toodete kattesaadavus on
tagatud. Grab2Go IT-susteem viib toodete otsasaamise riski miutgikohas minimaalsele
tasemele. Arendamisel on funktsionaalsus, mille abil kontrollitakse toodete kattesaadavust ja
turvatakse mitmel erineval tasandil nii fikseeritud tarnegraafiku kui ka n-6 ujuva tarne
vBimekust. Lisaks tagab Grab2Go alati kérgtasemel teeninduskvaliteedi, kuivdrd ostuprotsessi
ei sekku tavaparast klienditeenindajat — ostuprotsess on taielikult automatiseeritud ja
kontaktivaba ning sdltub otseselt kliendi enda valikutest (tubakatoodete, alkohoolsete jookide
ja ravimite ostmisel on vajalik isiku tuvastamine Smart ID v&i Veriffi naotuvastuse
tehnoloogiaga).

Taiendava funktsionaalsusena on arendamisel vBimekus tooteid ette tellida ja minna toodetele
jarele soovitud ajal soovitud asukohta.
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e Kaasaegsetehnoloogialoomine ning ihendamine Gihtseks tervikuks. Grab2Go on loonud
ja toob kaubandussektorisse tehnoloogia, mis aitab oluliselt t6sta sektori efektiivsust ja
konkurentsivimet ning sellega suurendada oluliselt jatkusuutlikkust pidevalt muutuvas
maailmas. Tanu konkurentsivdime suurenemisele suudavad Grab2Go klientidest ettevotted
toota kasumit oluliselt kiiremini ning ressursisaastlikumalt — Grab2Go lahendus vahendab
raiskamist ettevétte kdikides protsessides.

5.1.2.3. Grab2Go tarkvara

Grab2Go lahendus on loodud moodsaid asjade interneti ehk loT ja pilveplatvormi arhitektuuri
pdhimétteid jargides. Kogu ariloogika, sortimendihaldus, laoseisud, kasutajate autentimine, teavitused,
makseteenused, piirangutega toodete reeglistik jms paiknevad pilveplatvormil. Teenused on arendatud
modulaarsena mikroteenuste arendamise p&himétteid jargides. See k&ik tagab paindlikkuse teha
agiilselt muudatusi ja arendada tarkvara riistvarast s6ltumatult ning vdimaldab arvesse votta ka
erinevate klientide, sektorite ja riikide eriparasid nii funktsionaalsustes, integratsioonides kui ka
seadusandlusest tulenevates nduetes. Arikasutajate jaoks on loodud &rikasutajate portaal, mille abil
saab Ulevaate muigitksuses toimuvast. Portaali funktsionaalsus taieneb ajas, aga juba praegu saab
arikasutaja portaali kaudu muuta naiteks mugavuspoe lahtiolekuaegasid, iseteenindusapteegis votta
vastu Klientide videokdnesid, ndha tehtud tellimusi jpm. Kogu loogika on kattesaadavaks tehtud labi
APIl-de (Application Programming Interface), mis vBimaldab &riklientidel selle lihtsalt olemasolevate
susteemidega integreerida.

Loodud on automaatsed platvormi komplekteerimise ja jarjepideva paigalduse lahendused (CI/CD), mis
vBimaldavad uuendada tarkvara eemalt ja automaatselt vastavalt vajadusele iima kohapealse tehnilise
toeta. Samuti on erinevate klientide keskkondade jaoks tehtud vajalik segmenteerimine. Grab2Go IT-
lahenduste ja kogu arhitektuuri Ulesehitamisel on algusest peale olnud olulisel kohal IT-turvalisusega
seotud kisimused, mistdttu on kogu platvormi arendusprotsessis lahtutud kérgeimatest turvalisuse
standarditest.

Tarkvara on arendatud vélja koostéopartneritega Grab2Go juhtimisel. Véljastpoolt ettevétet on tellitud
vaid arendustttdeks vajalik arendusressurss tarkvaraarendajate naol. See on vdimaldanud ja
vbimaldab Grab2Gol tagada muutuva arendustempo juures arendusprotsessi paindlikkuse ja
efektiivsuse, kaasates voi vahendades vastavat ressurssi. Arendustodd juhib Grab2Go.

Teenusepakkujatega s6lmitud lepingute kohaselt kuulub kogu riistvara ning IT-arenduste ja
slsteemidega seotud intellektuaalne omand seadusega lubatavas ulatuses Grab2Gole. Isiklike
autoridiguste osas on Grab2Gole antud eksklusiivne globaalne edasiantav litsents. Kogu IT-lahenduse
arhitektuur, arenduse pdhimdtted, valitud tehnoloogiad ja tarkvara lahtekood on Grab2Go defineeritud
ning arendustdd toimub Grab2Go hallatavates arenduskeskkondades. Riistvaraga integreerimise
lahendus pdhineb tdostuslikel standarditel, mis tagab skaleeritavuse ja paindlikkuse riistvara
komponente vahetada, ilma et oleks vaja teha suuremaid muudatusi tarkvaras.

Tagamaks tulevikus arendustt6 veelgi suuremat paindlikkust ja vBimekust, soovib Grab2Go lisaks
vélistele teenusepakkujatele luua ettevoéttesisese tarkvaraarenduse ja -halduse meeskonna.

Eelkirjeldatud pdhimdtteid on jargitud ka Grab2Go riistvaras oleva tarkvara arendamisel koost6os
valitud riistvarapartneriga.
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5.1.2.4. Grab2Go riistvara ehk muugipunkti seade

Grab2Go meeskonna ja koosttdpartnerite disainitud ja arendatud riistvara ehk mugavuspoodide ja
apteekide muugiseade on loodud spetsiaalselt FMCG sektori eriparasid ja vajadusi arvesse vottes.
Mugavuspoe vOi apteegi sees on riiulimoodulite siisteem, mis vdimaldab hoiustada nii toatemperatuuril
kui ka jahedama temperatuuri vajadusega tooteid (+2...+8 °C). Riiulid té6tavad konveierlindi pdhimdttel.
Toodete valjastamiseks on kasutusel Cartesian-tlilipi robot (robot, millel on mitu koordinaatsiisteemis
tootavat telge), mis vdimaldab vétta riiulitelt mitmeid tooteid korraga ja transportida need vastava kliendi
véaljastusavasse. Kasutajate kasutuses on suured puutetundlikud ekraanid, kust saab tooteid valida,
tooteinfoga tutvuda ja tellimuse Kkinnitada. lga kasutajakoha juures on nii véljastusava kui ka
makseterminal. Klientide autentimiseks ja videokdne funktsionaalsuse jaoks on kasutusel kaamerad.

Grab2Go seade on uhildatav ka teiste lahendustega. Mugavuspoe sektori jaoks on t66s integratsioon
tdisautonoomse kohvimasinaga ja valjaarendamisel on kohvi ostmise protsess. See v6imaldab lisaks
pakendatud kaupadele muta ka varskelt valmistatud kuumi jooke. Oluline on markida, et kohv
valmistatakse professionaalse kohvimasinaga varskelt jahvatatud kohviubadest ning lisandid saab
valida erinevate varskete piimatoodete ja siirupite seast — seda kdike selleks, et vastata kliendi ootustele
ja kaubandussektori Uldistele standarditele. Kohvilahenduse juures on oluline arvesse votta ka
kohvimasina hooldusega seotud aspekte, nagu naiteks varske piima, kohviubade ja vee olemasolu,
piima realiseerimiskuupéeva jalgimine ja kohvimasina puhastusvajadusega seotud teavitused. Nii on
tagatud terviklik I1ahenemine ariprotsessile ning kogu lahenduse hugieenilisus ja ohutus klientidele.

Pilt 9. Grab2Go miitigiiiksuse kasutajaliides.

Riistvara disainimisel ja projekteerimisel on lahtutud p&himdttest, et see peaks koosnema vdimalikult
suures ulatuses standardsetest to0stusliku taseme komponentidest. See tagab, et kogu mudgitiksuse
tootmine on sdltumatu konkreetsetest tootjatest ja tarnijatest. Lisaks standardsetele toostuslikele
automaatika- ja IT-komponentidele maailma suurimatelt bréandidelt moodustavad teise osa Grab2Go
seadmest masintdddeldud n-6 tailor-made-komponendid. Viimaste osakaal Grab2Go seadmes on
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vaiksem ning sellised komponendid on lihtsasti valmistatavad. Sisuliselt tdhendab see, et kogu
Grab2Go seadme tootmine on teostatav erinevates masinaehitusettevétetes, milliseid leidub arvukalt
ka Eestis. Koostekomponendid saab enamjaolt tellida kataloogitootena tuntud bréndidelt, teise grupi
komponendid saab toota ja tellida vastavalt etteantud joonistele Uksk8ik milliselt vastava
tootmisvdimekusega ettevéttelt Gle maailma.

Praeguses arenguetapis on Grab2Go oma toote riistvara arendustegevuseks kaasanud riistvara
arendus- ja vaikeseeria tootmispartneri, kuid suurema v8imekusega riistvara tootmise saab Grab2Go
otsustada soltumatult vastavalt vajadusele. Kuivérd Grab2Go on tehnoloogiaettevétte, ei plaanita
[&hitulevikus ise tootmisvdimekust luua, vaid pigem soovitakse alustada koost6od ettevdtetega, kellel
on Grab2Go toodete komplekteerimiseks vastav vBimekus, ning tellida neilt kogu valmistoode vastavalt
etteantud tehnilisele dokumentatsioonile.

Oluline fookus on riistvara tootestamine ehk DFM (Design for Manufacturing) — véljato6tatud disaini
seeriatootmisse juurutamine ehk osade, komponentide v8i toodete disainiprotsess, et hdlbustada
tootmist ning valmistada vo@imalikult madalamate kuludega toode. Seda tehakse toote disaini
lihtsustamise, optimeerimise ja taiustamise teel. Valitud tootmisprotsess peab olema konkreetse detaili
vOi toote jaoks Oige. Grab2Go ei soovi kasutada suure kapitalisatsiooniga protsesse, et valmistada
detaili, mida oleks saanud toota mdistlikumal meetodil. Tootmisprotsessi kindlaksmaaramisel vietakse
arvesse valmistatavate detailide kogust, kasutatavat materjali, pindade keerukust, ndutavaid tolerantse
ja seda, kas on vaja sekundaarseid protsesse.

Grab2Go podrab suurt tahelepanu terviklikule disainile, mis algab igast véikesest detailist.
Komponentide jooniste valmistamisel jalgitakse, et need vastaksid tapselt valitud tootmisprotsessi
headele tootmispdhimdtetele. Selleks kaasatakse vajadusel tootjate esindajaid, mille tulemusena
kohendatakse esialgset projekti. Tegu on ajamahuka protsessiga, mille I6ppeesmark on saavutada
ideaalilahedane toode.

Tootearenduses pdortakse erilist tahelepanu ka kasutatud materjalidele tagamaks, et toote
konstruktsioon talub keskkonda, millesse see on mdeldud vai milliste tingimustega see kokku puutub.
Kdik tooted vastavad I6pptulemusena kohalduvatele ohutus- ja kvaliteedistandarditele. M&nikord on
need téostusstandardid, kolmanda osapoole standardid ja tulevikus ka Grab2Go enda standardid.

Grab2Go toote Ulevaatlik kirjeldus on toodud Lisas 3.

5.1.3. Grab2Go kujunemislugu
Mai 2020 — COVID-19 kriisist ajendatuna siindis idee luua targad mugavuspoed.

Juuli 2020 — asutati ettevbte Grab2Go AS (kuni 2022 septembrini osauhing).

Talv/kevad 2021

kaasasutajate ringiga liitusid Reio Orasmae ja Ago Mdlder.

Suvi 2021 — esimeses rahastusvoorus kaasati ingelinvestoritelt 250 000 €.
Detsember — esimeses rahastusvoorus kaasatud kapitali toel valmis esimene reaalne
2021 tootav prototutpseade.

Jaanuar 2022

teises rahastusvoorus kaasati ingelinvestoritelt 750 000 € ning investorite
arv kerkis 32ni.
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Veebruar 2022

tdiendava kapitali kaasamise vajadusest ning investorbaasi laiendamise ja
Grab2Go kasvuloo jagamise soovist tekkis idee kaasata lisakapitali
avalikkuselt ning taotleda Grab2Go aktsiate kauplemisele vottu First Northil.

Kevad/suvi ettevalmistused avalikkuselt kapitali kaasamiseks ja kauplemisele voétmise

2022 taotlemiseks.

September esimese iseteenindusapteegi paigaldus Rapla Prismasse, kuhu paigaldati

2022 Kotka Tervisemaja Apteek HA2 hallatav apteegi iseteenindusautomaat, mis
vdimaldab lihtsalt ja turvaliselt soetada kasimidgiravimeid ja muid
apteegikaupu.
Grab2Go umberkujundamine aktsiaseltsiks.

November 2022 — konverteeritava laenuga kapitali kaasamine summas 300 003 € EStBAN-i
sundikaadiga.

Jaanuar 2023 - konverteeritava laenuga taiendava kapitali kaasamine summas 5000 €

Marts 2023 — esimese iseteenindusapteegi avamine Rapla Prismas Benu apteegi pinnal.

Opereerib litsentsi alusel Kotka Tervisemaja Apteek HA2.

teostati novembris 2022 ja jaanuaris 2023 sdlmitud laenude konverteerimine
aktsiakapitaliks valjastades kokku 319 583 uut aktsiat hinnaga 0,968 eurot
aktsia kohta.

5.1.4. Grab2Go tulevikuplaanid

Tarkvara (fookuseks farmaatsia ja mugavuspoed)

Plaanis on arendada edasi tarkvaraplatvormi funktsionaalsust. Farmaatsiasektori jaoks on
planeeritud 18puni arendada retseptiravimite muilgiga seotud teenused ja seda toetav terviklik
kasutajaliides ning n-6 backend-teenused ja -integratsioonid (s.o arvutirakenduse vdi programmi
koodi osad, mis vdimaldavad sellel t66tada ja millele kasutaja ei pdase juurde). Kasutajaliidese
tdiendused on peamiselt seotud seadusest tulenevate nduete taitmisega (vajalikud teavitused ja
oluline informatsioon kliendile) ning kliendi ja apteekri ostu-mutgiprotsessi kogemuse
parendamisega. Lisaks vajavad tdiustamist apteekrile vajalikud funktsioonid, mis v@imaldaksid
vastavalt seadusest tulenevatele nduetele videokOne kaudu distantsilt retseptiravimite
ostuprotsessi jalgida ja taielikult kontrollida.

Planeeritud on taiustada d&rikasutajate portaali, kus kaupmees saab néha rohkem infot
mutgitksusest, hallata mitdavaid tooteid, kategooriaid ja hindu, luua kampaaniapakkumisi, jalgida
laoseisu, saada automaatseid teavitusi uuesti kaubaga taitmise vajadusest, maarata igale kaubale
riiuli, alla laadida videok&ne logisid, ndha temperatuuri, naha temperatuurilogisid, seadme pé&hilisi
staatuseid ja palju muud.

Andmepdhised ja tehisintellektil baseeruvad teenused
Suuremaks arenduse suunaks on andmepdghiste ja tehisintellektil baseeruvate teenuste arendus.

Esmane fookus on seotud mudgiliksuse automaatse kauba juurde tellimise teenusega. Eesmargiks
on tuvastada dunaamiliselt kauba otsal6ppemine ja optimaalsel ajahetkel automaatselt kaupa
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juurde tellida, et valtida kauba otsaldppemist kliendi jaoks ning samal ajal tagada kaupmehele alati
optimaalne kauba kogus mulgituksuses.

Taiendavaks andmep8hiseks teenuseks on asukohast ja muudest valistest mdjuritest tingitud
mutgitksuse sortimendi analliis ning sortimendi diinaamiline juhtimine ja vastavad sortimendi
muudatuste soovitused. Arendatav funktsionaalsus vdimaldaks kaupmehele anda soovitusi,
millised tooted antud asukohas ja miutgitksuses paremini mildvad ning millised kaubad vdiks
naiteks asendada teistega, sest nende kaibekiirus selles miigipunktis on madal ja piiratud
riiulipinda pole selle toote jaoks mdistlik kinni hoida. Nii saab kaupmees suurendada kaupade
l[Abimudki s6ltuvalt asukohast. See funktsionaalsus on oluline suurema arvu muugitksuste korral,
sest praegu tehakse seda k&ike suuresti kdsitdona ning see votab liialt palju aega.

Lisaks on andmepdhiste teenuste raames planeeritud vélja arendada olemasolevate mudgiiksuste
vaheline kauba logistika optimeerimise funktsionaalsus. See vdimaldaks jalgida kauba saldosid lle
mitme mdudgitiksuse ja planeerida kauba tarneid logistiliselt k8ige optimaalsemal viisil, samuti
balansseerida erinevates miudgilksustes muidavat kaubavaru nii, et kauba tarne toimuks
madgitksuste vahel, mitte ilmtingimata kesklaost.

Planeeritud on arendada valja funktsionaalsus, mis anallitsiks tarbijate kaitumist konkreetses
madgipunktis ning votaks seejuures arvesse faktoreid, mis vBimaldavad poepidajatele pakkuda
tdiendavaid miuugiedendustegevusi — nditeks vOib ilmaprognoosist lahtuvalt soovitada
karastusjoogikampaaniat rannadéarses mulgipunktis, kui ees on ootamas soe paikseline ilm.

Olulisel kohal on vélja arendada mulgitksuste automaatse hooldusvajaduse tuvastusega seotud
lahendused.

Toodete ettetellimise funktsionaalsus

Planeeritud on vélja arendada toodete veebipoest ettetellimise lahendus, mida on v@imalik
integreerida konkreetse operaatori veebipoega. See v8imaldab veebipoest tellitud kaubale jarele
minna — piisab vaid ettetellimisel saadud QR-koodi skaneerimisest muugipunktis, kui tellimus
automaatselt komplekteeritakse ja valjastatakse.

Valilahendus

Plaanis on valilahenduse valjaarendamine mdlema fookussektori, nii farmaatsia kui ka
mugavuspoodide tarbeks. Arendust66 fookuses on tehnoloogia ilmastikukindlus, sest klientidel vdib
olla soov rajada muugikohad kaubanduskeskustest, @rihoonetest ja teistest sarnastest hoonetest
eraldi. Peamised tingimused vélisele korpusele ning kasutatavatele komponentidele ja riistvarale
on jargmised: temperatuuri amplituud —35...+55 °C, veekindlus, materjalide vastupidavus ja eluiga
8-10 aastat. Disaini kaigus jargime disainijuhtimise Uldiseid standardeid ning kaasame lisaks
ettevOtte enda ressurssidele ja varbamistele arendustoosse ka vastava toetava kompetentsiga
ettevdtted, et hoida tempot. Eesmark on paigaldada esimene valiskeskkonda sobiv lahendus 2023.
aasta neljandas kvartalis.

Vaiksem siselahendus

Kaugemas tulevikus, eelduslikult 2025. aastal, soovime keskenduda ka vaiksemate siselahenduste
véaljatootamisele ennekdike mugavuspoodide sektorile. Kaivitame arendustdd, et prototllpida
kontseptsioonist ja kliendiootustest tulenev Grab2Go riistvara MINI versioon sisetingimustesse.
See arendustto tdhendab samasuguseid protsesse, nagu olemasoleva tehnoloogiaga on juba
teostatud.
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5.2. Turud ja konkurents
5.2.1. Turg - kiiresti muludavate tarbekaupade turg ehk FMCG

Lahtudes turgude olemusest on Grab2Go keskendunud peamiselt kahele fookusvaldkonnale —
farmaatsia ja jaekaubandus. M&lemad valdkonnad on osa FMCG sektorist.

Grab2Go piloot-iseteenindusapteek paigaldati Rapla Prismasse septembris 2022 ning avati klientidele
kasutamiseks 2023. aasta martsi I6pus. Iseteenindusapteeki opereeritakse BENU kaubamaérgi all.

BENU%* Iseteenindusapteek Esimene Eestis

TI"T

(™

Pilt 10. Grab2Go esimene piloot ehk integreeritud iseteenindusapteek koostéés Tamro Eesti OU-ga Benu kaubamérgi
all.

BENU kaubamaérk on tuntud tle Euroopa ning see on seotud Baltikumi ja Skandinaavia tihe suurema
ravimite jaemutigi kontserniga Tamro, mis omakorda kuulub rahvusvahelisse Phoenix Gruppi?. Seega
on Grab2Go kliendid juba praegu globaalselt tegevad. Grab2Go fookusturgudeks on ennekdike
Euroopa riigid. Kaugemas tulevikus soovib Grab2Go laieneda ka USA turule, kuid jargneva kahe aasta
jooksul plaanitakse piirduda ennekdike Euroopa turuga, kuivérd n-6 kolmandatesse riikidesse
laienemisega kaasneksid olulised investeeringuvajadused tulenevalt teistsugustest kohalduvatest
riistvara sertifitseerimisstandarditest. Jargmise kahe aasta jooksul soovib Grab2Go konkreetsemalt
keskenduda ennekdike Baltikumi, Skandinaavia ja Kesk-Euroopa turgudele.

2 Vt tapsemalt https://www.phoenixgroup.eu/en.
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Pilt 11. Grab2Go integreeritud mugavuspood.

5.2.1.1. Mis on kiiresti miudavate tarbekaupade (FMCG) sektor?
Ulevaade

FMCG sektor (inglise keeles Fast Moving Consumer Goods), tuntud ka kui CPG (inglise keeles
Consumer Packaged Goods), on konkurentsivBimeline ja vaga kiire kasvutempoga tédstusharu. Tegu
on Uhe kd&ige kiiremini kasvava sektoriga terves jaekaubanduses. Peaaegu k&ik arenenud ja
arengumaade elanikud ostavad iga paev teatud tilpi FMCG tooteid.

FMCG tooted on kaubad, mida mdudakse Kkiiresti ja suhteliselt madalate kuludega, naiteks
mittekestvuskaubad nagu pakendatud toidud, joogid, hugieenitarbed, kommid, kosmeetika,
kasimuugiravimid, kuivained ja muud tarbekaubad.

Peamised tootekategooriad FMCG sektoris ongi toiduaineid, karastusjoogid, kondiitritooted,
higieenitarbed, kasimitigiravimid ja méningad majapidamistarbed. Samas on konkreetsed kategooriad
muigipunktide 16ikes erinevad ning muutuvad ka ajas. FMCG toodete Uhiseks nimetajaks on nende
kiire miik — naiteks ajalehe puhul vaid Uks paev kuni nddal —, seega on toote miugidiinaamika nii
tootja kui ka jaemuja jaoks vBtmetahtsusega, et valtida mulgivéimaluste ja tulususe vahenemist.

Sortimendist lahtuvalt on FMCG toodetel suur kéive ja need vastanduvad erikaupadele (néiteks varske
puu- ja juurvili), mis on kull samuti luhikese riiuliajaga, kuid mille madk on madalam ja kandekulud
kérgemad. Paljud jaemuidjad keskenduvad seetbttu vaid FMCG muulgile. Naiteks on vaikestes
mugavuskauplustes (l&hi- vdi kodupoed) saadaval peamiselt vaid kiiresti liikuvad kaubad, sest riiulipind
on piiratud.
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FMCG toodete peamised omadused

Tarbija vaatenurgast:
e Sagedased ostud
e Madal branditeadlikkus (pingutus kauba valimiseks on vaike v6i puudub)
e Pigem kdrgemad hinnad
e Lihike sailivusaeg
e Kiire tarbimine
Kaupmehe vaatenurgast:
e Suured mahud
e Madalad marginaalid
e Laialdane distributsioon
e Korge kaive

5.2.1.2. FMCG suundumused

FMCG sektor on erakordselt kiiresti arenev, kuna tarbijate eelistused ja elustiil muutuvad pidevalt.
Seetbttu on sektori ettevotetel oluline olla kursis tehnoloogiliste muutuste ja tarbijate hoiakutega. See
ei puuduta enam aga ainult tooteid, sest tarbijate valikuid mdjutavad iiha enam ka sellised tegurid nagu
pakenditlitibid, inimese tervis ning ostukoht ja ostuprotsess.

Vaikeste esmatarbekaupluste globaalse turu vaartuseks hinnati 2022. aastal 4,9 triljonit USA dollarit ja
see peaks aastatel 2022-2028 kasvama 5,6% aastase litkasvumaaraga. Majanduskasv arenevatel
turgudel,  suurenenud  rahvastikutihedus linnapiirkondades, investeeringute laienemine
jaekaubandusse arengumaades ja frantsiiside populaarsuse kasv aitasid kaasa turu kasvule3.

5.2.1.3. Milugikohtade formaat

Tlupilised FMCG kauplused, millele haldamise ja uUlalpidamise Grab2Go lahendus oluliselt
efektiivsemaks muudaks, vdib nende suuruse ja formaadi alusel tinglikult jagada alljargnevalt.

e Kioskid ja minipoed

See formaat on tavapéraselt véaike, kuni 100 ruutmeetri suurune, ning moeldud Kiirete
mugavusostude sooritamiseks tiheda asustuse ja suure inimeste mahuga piirkondadesse nagu
kesklinna bussipeatused, raudteejaamad jms. Kaupluses mullakse traditsioonilistes
esmatarbekaupade kauplustes leiduvaid Kkiiresti liikkuvaid kaupu, nagu tubakas, joogid,
suupisted ja kondiitritooted. Parkimislahendused puuduvad selliste poodide juures peaaegu
taielikult. Poodide lahtiolekuajad varieeruvad olenevalt asukohast ja omaniku v8imalustest — nii
on naiteks peamistes transpordisdlmedes asuvate poodide lahtiolekuajad olulised pikemad kui
arikvartalis asuval kioskil. Tutpilised kliendid on transporditeenuse kasutajad, igapaevased
liklejad teel toole, koju, trenni jne ning vahetus laheduses elavad inimesed. Eestis on seda
tllpi poed levinud R-Kioski kaubamargi all, kuid samuti on mfned tanklaketid avanud ilma
kutusemdiigi vBimekuseta kioski tilipi mutgipunkte néiteks Tallinna ja Tartu kesklinnas.

e Tanklakettide mugavuspoed

Tadpiliselt tanklakettide hallatavad, tanklate vahetus |dheduses asuvad kioski m66tu mugavuspoed.
Kaubavalik erineb tavalisest kioskist selle poolest, et sortiment on suunatud ennekdike autsditjale.

3 Vt www.statista.com/statistics/311334/sales-of-convenience-and-forecourt-stores-worldwide.
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Lisaks sbidule kaasa ostetavale sddgile ja joogile pakutakse miigiks ka elementaarseid autokaupu,
kittepuid, balloonigaasi jpm. Poed on tavaliselt avatud 66paev labi kdigil nadalapéevadel.

e Vaikepoed

See kaupluseformaat on tavaliselt kioskist suurem ekspress-tiilipi kodupood, mida tavaliselt
haldavad jaeketid. Miugivalik on vdrreldes kioskite ja minipoodidega suurem ning hdlmab
tdpiliselt piiratud valikut k8igist peamistest toidu- ja tdostuskaupade muugiartiklitest. Kuivord
suuremates asulates taidab see poetulp ennekdike koduldhedase esmatarbekaupluse
funktsiooni, vdib sarnase suuruse ja kaubavalikuga pood maapiirkonnas olla asula ainsaks
kaupluseks. Poodide lahtiolekuajad on tavaparaselt sarnased suuremate supermarketite ja
selvekauplustega. Eestis on seda tllpi poed levinud ennekdike Selver ABC, Grossi
toidukaupade, Rimi Mini, A&O ning Meie brandide all.

5.2.1.4. Farmaatsia ja apteegid

Apteegid on osa FMCG-st. Ulemaailmne apteekide jaemuiigiturg oli 2020. aastal hinnanguliselt
575,12 miljardit USA dollarit. Eeldatakse, et ravimite jaemuugiturg kasvab kiiresti, kuna kogu maailmas
on sagenenud kroonilised haigused ning turuosaliste vahel on tihe konkurents. Eeldatakse, et ravimite
jaemiigile annavad tulevikus hoogu haiguste profiilide muutumine, uuenduslikud turundusstrateegiad,
uute arimudelite kasutuselevott ning haiglapfhiste apteekide ja tervisepoodide kasv. Sagenenud
kroonilised ja pikaajalist ravi ndudvad haigused, nagu hipertensioon, diabeet, sidame-veresoonkonna
haigused ja vahk, peaksid prognoosiperioodil apteekide jaemigituru kasvu veelgi kirendama.*

Tanu riiklike tervishoiukulude kasvule on ravimid muutunud kéttesaadavamaks, kasvatades seeldbi
apteekide jaemuugiturgu, eriti maapiirkondades ja vaiksemates linnades. Maailma ja P6hja-Ameerika
apteekide jaemuugituru kasvu toetavad mitmed tegurid, nende hulgas kasimuilgiravimite suurenev
kattesaadavus, krooniliste haiguste suurem levimus, tarbijate kasvavad kulutused tervishoiule,
ndudluse suurenemine e-kaubanduse saitide jarele, elanikkonna aastasissetuleku kasv, geriaatriliste
patsientide arvu suurenemine ning soodsad valitsuse maarused. Aasia piirkonnas kasvab apteekide
jaemiigiteenuste turg eeldatavasti kdige kiiremini aastatel 2021-2026. Selle suure kasvu pdhjuseks
on kasvavad rahuldamata meditsiinilised vajadused.

COVID-19 pandeemia on kiirendanud nii traditsiooniliste apteekide jaemuugipunktide kui ka
internetiapteekide miitgikasvu. Ulemaailmselt liigitati apteegid oluliste teenuste hulka, kuid
internetiapteegid muutusid viirusehirmu téttu kbige dunaamilisemaks kanaliks ravimite ja
meditsiiniseadmete hankimisel. COVID-19 kriisist ajendatuna on internetiapteekide sektoris kasvanud
meditsiiniseadmete, isikukaitsevahendite, terviselisandite ja levinud ravimite tellimuste arv. °

Euroopa apteekrite arv peaks 2026. aastaks jdudma 472 970 inimeseni 2021. aasta 460 240 inimeselt,
kasvades aastaga keskmiselt 0,4%.Alates 2017. aastast on apteekrite arv kasvanud aastaga 1,1%,
ulatudes 460 240 inimeseni. Euroopa Liidu 27 likmesriigis on keskmine apteekide tihedus 32 apteeki
100 000 inimese kohta, kokku on Euroopa Liidus hinnanguliselt 143 000 apteeki.t

4Vt Global Pharmacy Retail Market Report 2021-2026: Focus on Customized Support & e-Pharmacies.
5Vt Global Pharmacy Retail Market — Analysis By Type (Prescription Drugs, OTC Drugs), Distribution
Channel, By Region, By Country (2021 Edition): Market Insights and Forecast with Impact of Covid-19
(2021-2026), ReoprtLinker.

6Vt ABDA statistics, Pharmaceutical Group of the European Union (PGEU), national pharmacists’,
European Commission (EC), kattesaadav: https://www.abda.de/en/pharmacies-in-europe/density-of-
pharmacies-in-the-eu.
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Pilt 12. Apteekide arv 100 000 elaniku kohta Euroopa Liidus.

5.2.1.5. Farmaatsiasektori suurimad véljakutsed jargnevatel aastatel

e Labipdlemine. Erialase haridusega inimeste puudus on téstnud t6dga seotud stressi ja

labipdlemise uuele tasemele. Need nlansid valmistavad alati muret kdikidele tootajatele, kuid
tervishoiutdotajad seisavad selles valdkonnas silmitsi kdrgendatud véljakutsetega. Lisaks
tavaparastele tédga seotud probleemidele on pandeemia markimisvaarselt suurendanud t66ga
seotud stressi ning tervishoiutdotajate ja apteekrite jarjest kasvav labipdlemine ei ole siin
erandiks.

Suurenenud ndudlus. Pandeemia ja vananev rahvastik on suurendanud ndudlust apteekrite ja
apteekide jarele. Nimetatu on toonud kaasa apteekri vastutuse kasvu ja toodillesannete
laienemise ning see omakorda on suurendanud ndudlust veelgi enam ja eriti just kogenud
apteekrite jarele.

Kandidaadikeskne t66turg. Tanu kasvavale ndudlusele ja to6jdupuudusele on paljudes riikides
apteekide t66turg muutunud kandidaatide pdhiseks. See tédhendab suuremat konkurentsi
tipptalentide leidmiseks, meelitamiseks ja kaasamiseks.

Tarneahela haired. Ravimindudluse suurenemine on toonud kaasa tarneraskused, sest
tootmine ei jdua ndudlusele jarele.

Grab2Go hinnangul ei toimu tleminek automaatsetele mugavuspoodidele ja iseteenindusapteekidele
Uhekorraga, vaid vahepealses etapis levivad hibriidpoed, mis sisaldavad Grab2Go lahendust voi

36



mdnda muud tehnoloogilist alternatiivi, kuid omavad ka klienditeenindajaid ja n-6 traditsioonilise poe
sektsiooni. Teatud kaupade, nditeks valmistoidu ja kiirtoidu mudk j&aab tulenevalt tehnoloogilistest
piirangutest ettendhtavas tulevikus samuti klienditeenindajate korraldada.

5.2.2. Kliendid

Ettevdte on téanaseks lansseerinud pilootprojekti koostéts Phoenix Groupi ettevdttega Tamro Eesti OU,
mille kdigus paigaldati Rapla Prisma BENU apteegi pinnale apteegi iseteenindusautomaadi seade.
Iseteenindusapteeki opereerib Kotka Tervisemaja Apteek HA2. Iseteenindusapteegist on klientidel
vBimalik osta apteegikaupu ja kasimitgiravimeid ning teha otse seadmest videokdne apteekriga, et
klient saaks ravimiostul nBustatud ja ost oleks turvaline. Kéesoleval hetkel ei ole veel v6imalik mita
retseptiravimeid, kuid tehnoloogilised lahendused selle vBimaldamiseks on kas osaliselt vdi taielikult
olemas ning hetkel kaivad vajalikud regulatiivsed kooskdélastused Ravimiametiga. Phoenix Groupi
peakontor Saksamaal on aktiivselt pilootprojekti kaasatud.

Teise olulise kliendina on pilootprojekti alustatud Reitan Convenience Estonia AS-iga (Reitan Groupi
kuuluv ettevdte), kes haldab Eestis R-Kioske. Reitan Convenience grupp hoiab mugavuspoodide turul
tugevat positsiooni, hallates erinevaid brande: Narvesen Norras, Létis ja Leedus; Pressbyran Rootsis;
7-Eleven Norras, Rootsis ja Taanis; YX 7-Eleven Norras; R-Kioski Soomes; R-Kiosk Eestis; Lietuvos
Spauda Leedus; Northland Norras ja Caffeine Léatis, Eestis, Leedus, Norras ja Taanis. Kliendiga on
s6lmitud eelkokkulepe (Letter of Intent) seadme paigaldamiseks ja selle testimiseks.

Labiradkimised on pooleli ja jatkuvad mitme rahvusvahelise mugavuspoe, tanklaketi ja vaikepoe
esindajatega, pustitamaks jargmised piloodid 2023. aasta I6pus ja 2024. aasta alguses. Tapsem
ajakava selgub projektide kaigus.

Muilgistrateegiast lahtuvalt pakume piloteerimise vdimalust ainult nendele Kklientidele, kes on
rahvusvahelised ja omavad vBimekust teostada jatkutellimust suuremas koguses. On tavaparane, et
parast edukat pilootprojekti maaratud ajaperioodil jatkatakse vestlusi véimalike uute mudgipunktide
loomiseks, mis tahendab Grab2Gole uut mudgitellimust. Madgitellimuse maht esimesel aastal uuelt
kliendilt on prognoositult madal, kuna esialgu hindame suurte rahvusvaheliste klientide integreerimise
kiirust tagasihoidlikuks ning seda on arvestatud ka mudgitulu prognoosides.

Tulenevalt Grab2Go tooteomadustest mdjutavad riistvara eksportimist tavapéarased ohutusstandardid,
mis kohalduvad elektroonilistele seadmele. Tootele Uldiseid vastavaid sertifikaate ei ole veel omistatud,
kuid kasutatavad komponendid omavad nii Euroopa Liidu kui ka muude turgude sertifikaate.
Lahitulevikus soovib Grab2Go ka oma toote tervikuna sertifitseerida, lihtsustamaks muuki ja eksporti
teistesse riikidesse.

Lisaks tehnoloogilistele sertifikaatidele mdjutavad Grab2Go toodete kasutusvBimalusi ka
seadusandlusest tulenevad ja riigiti erinevad piirangud tubaka, alkoholi ning farmaatsiatoodete midgile.
Teatud riikides ei ole Grab2Go lahenduse kasutamisele takistusi, kuid on riike, kus seadusandluse t6ttu
saab Grab2Go klient miua ainult piiratud tootesortimenti (mittealkohoolseid jooke, kasimuugiravimeid
jne).

Iga uue turu kohta tuleb enne seadme muiki teostada analiiis, millest selgub, millised piirangud
konkreetsele turule rakenduvad.
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5.2.3. Konkurendid

Grab2Gole teadaolevalt ei pakuta fookusturgudel (Euroopa riigid) sarnase vdimekusega mugavuspoe
tarkvara ja muugipunktide riistvara Uhendavat unikaalselt madgipunktilahendust. Sellest tulenevalt on
Grab2Gol ennekdike kaudsed konkurendid, kes pakuvad kas sarnaseid riist- vdi tarkvaralahendusi, kuid
mitte mblemat. Peamised konkurendid, kes osaliselt sarnaseid véi ligilahedasi tooteid pakuvad, on
jargmised.

e Neovendis - brandinimega Ximiti. Arendab ja mildb automaatse mugavuspoe
kontseptsiooni Prantsusmaal ja rahvusvaheliselt. Rohkem infot: www.ximiti.eu

e Mago — arendavad ja miidvad tooteid jaekaubandusele ja laomajandusele. Ettevétte
peakontor asub Poolas. Automaatne poetehnoloogia on hetkel saadaoleva info kohaselt
kontseptsiooni tasandil, reaalselt lansseeritud veel midagi ei ole. Rohkem infot:
WWwW.mago.com

e Knapp AG - Knapp/Apostore. Arendavad ja toodavad lahendusi kaubandusele,
farmaatsiale ja laomajandusele. Automaatse poetehnoloogia lahendus baseerub
riistvaraliselt laoautomaatikal ning eeskatte farmaatsia kaubahaldusel, tarkvaraline
platvorm on teadmata. Ettevdtte peakontor asub Austrias. Rohkem infot: www.knapp.com

o Aifi — arendab autonoomset avatud poetehnoloogiat ja tarkvaralist platvormi Oasis.
Tarkvaraliselt koondab autonoomsete kaupluste infrastruktuuri ja teenuseid. Rohkem infot:
www.aifi.com

o BDRowa — arendavad tehnoloogilisi ja automaatseid lahendusi erinevatele sektoritele nagu
jaekaubandus ja laomajandus, sh farmaatsia. Rohkem infot: www.rowa.de

e Magex — ehitavad ja arendavad uuenduslikke k8rgtehnoloogilisi muiigiautomaate, mis
baseeruvad peaasjalikult traditsioonilisel milgiautomaatide kontseptsioonil. Rohkem infot:
www.magex.it

e CPS Solutions, LLC - fookus farmaatsiasektoril. CPS kasutab patsiendikeskset
lahenemist, et pakkuda patsientidele ja asutustele kvaliteetseid virtuaalseid
apteegiteenuseid ja muid n-6 kaugtervise lahendusi. Neil pole flusilist toodet, vaid nad
pakuvad virtuaalse apteegiteenust. Rohkem infot: www.cps.com

¢ PickPoint — apteegitehnoloogiaettevdte, mis on spetsialiseerunud apteegi automatiseeritud
té6voo lahendustele ja retseptisisteemidele. Neil pole terviklikku taielikult autonoomset
apteegilahendust. Rohkem infot: www.pickpoint.com

e MedAvail — autonoomse apteegi arendusega tegelev ettevGte, mille toode on
kontseptsioonilt sarnane Grab2Go arendatava tehnoloogiaga, kuid siiski oluliste
piirangutega, mis ei vimalda pakkuda tdismahus autonoomset apteegiteenust. Nende
peamine fookus on suunatud retseptiravimitele. Rohkem infot: www.medavail.com

e Parata — fookus on suuresti ravimite valmistamisel, lisaks ravimikontrolli lahendustel,
naiteks ravimite pakendamine ja kontrollimine vastavate masinatega, ravimite
valmistamine apteegis kohapeal, ravimite sorteerimine ja margistamine, apteegi varude
haldamine ja jalgimine. Puudub autonoomne apteegiteenus, samuti puudub
apteegiteenuse taielik tarkvaraplatvorm. Rohkem infot: www.parata.com
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5.2.3.1. Riistvara

Riistvara valdkonnas saab Grab2Go konkurentideks teatud ulatuses pidada kd&iki erinevaid
iseteeninduskioske, muilgiautomaate ja -seadmeid (n-6 vending machines ja kohviautomaadid).
Grab2Go oluliseks eeliseks tavaparaste miigiautomaatide ees on aga riist- ja tarkvara terviklikkus ehk
tapsemalt riistvaraliselt mitmekuilgne toodete kasitlemise kontseptsioon, mis annab vdimaluse pakkuda
lahendust mitmele erinevale sektorile, ning teisalt kérgelt arendatud IT-lahendus, mis muudab seadme
taitmise kaupadega nutikaks, ressursisdastlikuks ja efektiivseks. Lisaks on Grab2Go seadmed
varustatud kaameraga, mis vdimaldab muugipiiranguga toodete puhul teostada isiku- ja
vanusetuvastust, kasutades selleks Grab2Go koostdopartneri Veriff lahendust. Selliselt vélistab
Grab2Go lahendus peaaegu taielikult vdimaluse, et piirangutega tooteid milakse klientidele, kellele
need moeldud ei ole. Alaealisel, kes soovib osta alkoholi, ei ole vBimalik automaati n-6 ara raékida, mis
aga tavalises klienditeenindajatega poes on kahjuks siiani sage nahtus.

-

Pilt 13. Grab2Go kauba véljastusava.

Kuigi siiani veel peamiselt USAs levinud, on Grab2Go konkurendiks teatud ulatuses ka Amazon GO
tulpi avatud poed, mis kliendi ostuprotsessi oluliselt mugavamaks muudavad. V@rreldes Grab2Goga
on selliste avatud poodide tehnoloogia- ja tlalpidamiskulud oluliselt suuremad, kuivdrd hoolitseda tuleb
ka muugisaali korrashoiu ja riiulite taituvuse ning hea valjanagemise eest. See kdik vajab hulgaliselt
t66joudu, mistdttu ei erine see lahendus kaupleja vaatest oluliselt tavaparasest iseteeninduskassaga
poest.

Grab2Go eristub selle poolest, et pakub suletud lahendust, kus poodi v0i apteeki kui sellisesse klient
ise sisse astuda ei saa, samulti ei saa ta tooteid enne ostu sooritamist naha ega katsuda. Selline formaat
pakub mugavuspoodidele, tanklatele, jaekettidele ja apteekidele suuremat turvalisust, aga samuti
vahendab segadust riiulite peal ning mdjutab otseselt vajadust kaasata inimest, kes peaks pidevalt
kaupa sattima vai riiulile juurde lisama. Nii tekib ariklientidel vBimalus hoida kokku t66j6ukulult ning
opereerida mitut mudtgitksust vahendatud personaliga. Farmaatsiasektoris tagab suletud lahendus
ravimitele vajaliku turvalisuse ja késitlemise ohutuse, mida avatud lahendustega ei ole vdimalik
saavutada.

5.2.3.2. Tarkvara

Tarkvara poolest v6ib Grab2Go konkurentideks pidada ennekdike veebipbhiseid e-poeplatvorme,
laohaldustarkvara lahendusi ja tarnete optimeerimise lahendusi. Need ko&ik erinevad aga oluliselt
Grab2Go vaartuspakkumisest. Grab2Go eesmérk ei ole asendada veebipoode, kust kliendid soovitud
kauba endale koju vdi poodi tellivad. Kuigi Grab2Go lahendus v8imaldab samamoodi soovitud kaupa
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n-6 ette tellida, on fookus siiski mugavuspoodidele ja apteekidele efektiivse miuugilahenduse
pakkumisel.

Erinevad lao- ja tarnete optimeerimise lahendused kattuvad kill teatud ulatuses Grab2Go pakutavaga,
kuid tuginevad siiski suurel maaral inimfaktorile, sest klienditeenindajad peavad kasitsi sisestama infot
poe laoseisust. Samuti on nende pakutav analliis ja andmed on raskesti kasutatavad ning parisellu
implementeeritavad — endiselt peavad poepidajad tegema mitmeid kandeid kasitsi v6i piiratud
tarkvaralahendusi kasutades.

Turul puudub Ghtse tervikliku teenuse pakkuja, kes kdiki erinevaid komponente omavahel seoks ja
teostaks selle baasilt analtusi nii, et tekiks ja realiseeruks efektiivsemast juhtimisest saadav kasutegur.
Koige efektiivsem lahendus saavutatakse siis, kui andmetel pShinevad otsused saab koheselt t66le
rakendada. Grab2Go lahenduse puhul on andmepdhised ja masindppel baseeruvad teenused seotud
robotiseeritud muugitksusega, kus andmepdhised otsused saab automaatselt realiseerida riistvara ja
tarkvara koostdds roboti abil. Sarnaseid terviklikke lahendusi Grab2Go fookussektorites téna
teadaolevalt veel ei ole.

Grab2Go pakub unikaalset lahendust, mis koosneb robootilisest riistvarast ja masindppe véimega
tarkvarast, mis muudavad erinevad poeformaadid autonoomseks ja efektiivsemaks.

5.3. Olulised lepingud

Grab2Go peamiseks kliendiks on Tamro Eesti OU, kellega on juulis 2021 s&Imitud kavatsuste protokoll,
mida on taiendatud lisaga veebruaris 2022. Protokoll kinnitab Tamro Eesti OU mittesiduvat huvi ja
poolte head tahet s6lmida 2022. aastal piloodi korraldamiseks koost6dleping. Protokoll kirjeldab piloodi
tingimusi, millega nBustumine on piloodi korraldamise aluseks. Grab2Go kohustub andma Tamro Eesti
OU-le infot tootearenduse ja muude detailide kohta, mille vastu lepingupartneril v6ib olla dratuntav huvi,
et planeerida Grab2Go lahenduse renti v6i ostu tulevikus. Protokolli lisana on pooled kokku leppinud
piloodi korraldamise tingimustes, mille kohaselt esimese 90 testpédeva jooksul ei rakendu kliendile
tasusid, kuid kliendi kanda jaédvad tapsustatavad paigalduse, transpordi, ettevalmistuse ja turunduse,
sh seadme kujunduse kulud. 90-paevase testperioodi jarel piloot kas jatkub, mispuhul Tamro Eesti OU
ostab Grab2Golt riistvara Uhekordse kokkulepitud tasu eest ning kestvustasuna kohustub tasuma
igakuiselt tarkvaralitsentsi ja hooldustasu, voi juhul, kui pilooti jatkata ei soovita, tagastatakse seade
Grab2Gole, kusjuures demontaazi, transpordi ja asukohaga seotud lisakulud jadvad Tamro Eesti OU
kanda.

Lisaks on detsembris 2021 s@lmitud kavatsuste protokoll koostooks AS-iga R-Kiosk Estonia, mille
kohaselt Grab2Go kohustub andma AS R-Kiosk Estoniale infot tootearenduse ja muude detailide kohta,
mille vastu lepingupartneril vdib olla aratuntav huvi, et planeerida Grab2Go lahenduse renti vdi ostu
tulevikus. Grab2Go organiseerib hooldus- ja tugiteenuse juhul, kui otsustatakse, et lahendust opereerib
Grab2Go. Tapsemad tingimused lepivad pooled kokku juhtumipbhiselt. Protokoll néeb ette
pooltevaheliste labiraakimiste pidamise tuvastamaks AS R-Kiosk Estoniale Grab2Go lahenduse
kasutuselevdtuks vajalikud miinimumtingimused. Parast edukat prototuubi esitlust valmistab Grab2Go
ette detailsema lepingu projekti.

Grab2Go on s6Iminud tootearendus- ja prototilibi tootmise lepingu Astore SIA-ga, kes tootis esimese
prototlitibi. Grab2Go on tellinud oma toote disaini arenduse thingult Ten Twelve OU, kellega s6lmiti
vastav leping 2021. aasta suvel ning kes t66tas vélja Grab2Go mugavuspoe disaini pdhilahenduse.
Grab2Go on sdlminud t66votulepinguid IT-arendusettevbtetega, kellega koostdds on eri etappides
arendatud Grab2Go IT-platvorm ja riistvara toimimiseks vajalik tarkvara. Grab2Go praegune peamine
IT-arendusettevdtjast koostbopartner on 2022. aasta martsis sdlmitud IT-teenuste raamlepingu alusel
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AS Helmes. Arendusttod tellitakse iga kord eraldi konkreetsete tellimustena, lahtudes Helmese
spetsialistide tunnihinnast vdi fikseeritud hinnast konkreetse t66 kohta. Grab2Go seadmete tarkvara
arenduseks on Grab2Go sdlminud veebruaris 2022 lepingu Soome hingu Mectalent OY-ga. Lepingu
kogumaht on ligikaudu 180 000 eurot.

Grab2Go ei ole sdlminud koostdodpartneritega pikaajalisi lepinguid. Koostdd toimub tellimuste ja
konkreetsete lepingute pdhiselt. Grab2Go toote valmistamiseks vajaliku suutlikkusega ettevotteid on
turul piisavalt ning seega oleks tarnija vahetamine vajadusel lisna kiire protsess.

Grab2Go on juulis 2022 sdlminud kavatsuste protokolli (Letter of Intent) ja konfidentsiaalsuskokkuleppe
SCHAERER AG-ga, mis vBimaldab Grab2Gol integreerida muugipunktiga taisautomaatse kohvimasina
ja taiustada varske kohvi ostmise protsessi. Grab2Go on ostnud SCHAERER AG-It ihe kohvimasina,
mida testitakse Grab2Go seadmetes tuvastamaks kohvimasina vdimekust ja kasutusvéimalusi.

Grab2Go on sdlminud ka konfidentsiaalsuskokkuleppe Veriff OU-ga vdimaldamaks |abiraakimiste
pidamist Grab2Go ja Veriff OU edasise koostdo iile, kuid siduvat koostéolepingut veel séimitud pole.

5.4. Oluline vara

Tulenevalt Grab2Go tegevusvaldkonnast on Grab2Go peamine vara tema IT-lahendusena arendatud
platvorm ja mugavuspoe riistvaraline lahendus. Tulenevalt IT-lahenduste eriparast on need ennekdike
kaitstud autoridigustega. Grab2Go on tellinud arendustoid erinevatelt teenusepakkujatelt. Kaik
teenusepakkujad on oma lleantavad autoridigused seoses veebi, platvormi ja muude IT-lahendustega
andnud Ule Grab2Gole ja isiklike Gleandmatute Siguste osas on antud Grab2Gole globaalne edasiantav
litsents.

Grab2Go kaubaméark on vastavates klassides kaitstud Eesti Patendiameti valja antud
kaubamargitunnistuse nr 60930 alusel. Lisaks on kaubamark kaitstud ka Euroopa Liidu
Intellektuaalomandi Ameti valjastatud kaubamargitunnistuse number 018714141 alusel. Grab2Go
riistvaraline lahendus ehk mulgipunktid on kaitstud Euroopa Liidu Intellektuaalomandi Ameti
registreeritud disainilahendustena. Vastavates klassides on registreeritud kolm erinevat disaini,
vastavalt tunnistused nr 008855647-0001, 008855647-0002 ja 008855647-0003.

Grab2Go on esitanud ka Ameerika Uhendriikides oma seadmele patenditaotluse, mis on hetkel
labivaatamisel ja kannab seerianumbrit 29849076. Taotlus esitati 8. augustil 2022 ning Ameerika
Uhendriikide Patendi- ja Kaubamargiameti hinnangul on oodata esimest ekspertiisiteadet umbes 24
kuu moéddudes taotluse esitamise kuupéaevast.

5.5. Tehingud seotud isikutega

Grab2Go on s6lminud turutingimustel juhatuse liikme lepingud oma juhatuse liikmetega ning t66lepingu
Uhe vdtmeaktsionariga.

Grab2Go senistel aktsionaridel on sdlmitud aktsionéride leping, mis I6peb Grab2Go Aktsiate borsil
kauplemisele vBtmise hetkest. Lisaks aktsionaride lepingule on tuumikaktsionarid s6lminud Grab2Goga
16. aprillil 2023 kokkuleppe, mille kohaselt Emitendi tuumikaktsionarid Mart Viilipus, Ago Mélder, Lauri
Kiivit ja Reio Orasmée kohustuvad mitte v66randama neile kuuluvaid Aktsiaid 24-kuulise perioodi
jooksul alates lepingu sdlmimisest s.o. kuni 16. aprillini 2025. Leping ei sisalda tUhtegi kokkulepet ega
tingimust, mis véiksid kahjustada lepingu pooleks mitte oleva aktsionari digusi.
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5.6. Menetlused

Grab2Gol ei ole hetkel pooleliolevad ega pole olnud eelnevatel aruandeperioodidel kohtumenetlusi,
maksu- ega muid vaidlusi. Grab2Go uhegi likme vastu pole esitatud pankrotiavaldusi ega alustatud
pankrotimenetlust.

6. MEESKOND
6.1. Juhtorganid

Grab2Go juhtimisstruktuur on kahetasandiline. Juhatus vastutab Grab2Go igapéevase tegevuse ja
juhtimise eest ning juhatusel on 8igus esindada Grab2God seaduse ja p6hikirja alusel. Grab2Go
juhatus on kolmeliikmeline.

Grab2Go ndukogu vastutab ettevltte &ritegevuse strateegilise planeerimise eest ning teostab
jarelevalvet juhatuse tegevuse ule. Grab2Go nBukogu on neljaliikmeline.

Grab2Go koérgeim juhtorgan on aktsionaride Uldkoosolek. Aktsionarid saavad osaleda Grab2Go
juhtimises aktsionéaride tldkoosoleku kaudu, mille padevuses on otsustada teatud olulisi korporatiivseid
kusimusi, naiteks pohikirja muutmine, aktsiakapitali suurendamine ja vahendamine, vahetusvolakirjade
valjalaskmine, ndukogu liikmete valimine ja tagasikutsumine, audiitori valimine, erikontrolli méaramine,
majandusaasta aruande kinnitamine ja kasumi jaotamine, Grab2Go I6petamise, Gihinemise, jagunemise
ja umberkujundamise otsustamine, ndukogu liikmega tehingu tegemise otsustamine, tehingu tingimuste
maaramine, Oigusvaidluse pidamise otsustamine, selles tehingus voi vaidluses Grab2Go esindaja
méaéramine ning muid seaduses vdi Grab2Go poéhikirjas ettendhtud kisimusi.

6.2. Juhatus

Grab2Go juhatuse liikmeteks on Mart Viilipus, Lauri Kiivit ja Ago Mdlder.

Mart Viilipus on siindinud 1985. aastal. Mart on I6petanud Eesti Maadlikooli toiduainetehnoloogia ja -
tootmise erialal magistrikraadiga. Mardi haridustausta on toetanud erinevad té6kogemused
toiduainettostuse tootmismaterjalide ja seadmetega tegelevas rahvusvahelises ettevlttes, Eesti
kapitalil p8hineval tootmisettevbttes ja ka valismaisel kapitalii pBhinevates rahvusvahelistes
tootmisettevotetes ning jaekaubanduse distributsiooni ettevottes. Mart on varasemalt tegutsenud
projektijuhina Eesti Glhes suuremas plastitbdstuses Promens AS. Aastatel 2017-2021 toétas Mart D.T.L
Consumer Products Eesti AS-i muugi- ja turundusjuhina, omandades seejuures laiapdhjalise kogemuse
kiiresti liikuvate tarbekaupade muugiprotsessidest.

To6 tootmismaterjalide ja seadmetega tegelevas ettevottes andis Mardile suureparase kogemuse
peaaegu kdikide Eesti suurimate toidutootjatega nii tootearenduse kui ka tootmisliiniprojektide
juhtimisel lihatbostustest kipsiste tootmiseni. Lisaks on Mart end tdiendanud erinevatel
rahvusvahelistel koolitustel tootmisseadmete ja tootmismaterjalide valmistajate juures Euroopas. Td6
projektijuhina survevalu-plastitddstuses andis hea llevaate teise valdkonnaga seotud tootmisest ning
aitas saada veelgi parema Ulevaate erinevate toostuste toimimisest ja juhtimissiisteemidest, lisaks ka
vBimaluse erinevad tootmisvaldkonnad omavahel kokku viia ning dppida paremini markama seoseid
valdkondade vahel. Mardil on laiap&hjaline rahvusvaheliste projektide juhtimise kogemus, mis hdlmab
sBltuvalt projektist ka toote arendamist ning tootmisse juurutamist. Nimetatud kogemused toetavad
Grab2Go mugavuspoe kontseptsiooni valjato6tamist, projekti planeerimist ja testimist ning
kasutuselevdtu juurutamist.
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Erinevate ettevdtete juhtkonna liikmena on Mart pidevalt olnud seotud kdikide ettevftet puudutavate
protsessidega. Varasemad kogemused tootmis-, toiduaine- ja plastitdostuses on andnud Mardile
suureparase Ulevaate tarbekaupade miiigi ja tootmise valdkonnast, oskuse naha v6imalusi ja uusi
suundasid ning jduda ideedeni, mis v@iksid valdkonnas tuua esile suuri muutusi.

Grab2Go loomise ajend, ariidee ning lahendus on suuresti kdikide mé6dunud ja tanaste kogemuste
loogiline jatk, sest Uhtset terviklahendust, mis tagaks nii tarbija kasutajamugavuse kui ka lahendaks
arilised kitsaskohad, turul ei ole. Mart panustab Grab2Gosse kogu oma senise kogemuse ja
teadmistega, nii ideede kui ka teostusega.

Mardile kuulub ligikaudu 24,69% Grab2Go Aktsiatest.
Lisaks Grab2Gole on Mart juhatuse liige korteritihistus Tartu linn, A. Vabbe tn 8.

Lauri Kiivit on siindinud 1976. aastal. Lauri on I6petanud Tartu Ulikooli &riarenduse erialal. Oma senise
karjaari jooksul on Lauri olnud tihedalt seotud finantsprognooside, finantsarvestuse ja ettevotete
vaartusloome mdoistmise ja arendamisega. Karjaari alguses tegeles Lauri SEB panga laenuosakonnas
laenuklientide finantsandmete anallilisiga ja projektide ettevalmistusega laenuotsuste tegemiseks.
Tanu sellele kogemusele on tal olemas vdime naha projektide perspektiivikust ja moista nende edukuse
tegureid.

Peamine osa Lauri karjaarist on moéoédunud ettevottes Promens ning andnud vdimaluse pusivalt
tegeleda suurettevdtte tegevuse jalgimise, eesmarkide pustituse ja kontrolli tagamisega. Lihiajaline
kogemus toiduainettostusettevdtte finantsjuhina on andnud hea vaate toiduainete jaekaubanduse
valdkonnast.

Peaaegu kogu oma karjaari jooksul on Lauri taitnud juhi rolli, juhtides vastava valdkonna meeskondi.
2020. aasta aprillist on ta 220 to6tajaga tootmisettevdtte juhatuse liige ja tegeleb ka ettevdtte
Uldjuhtimisega, mis tdhendab lisaks protsesside juhtimisele ka labirdékimisi klientide, tarnijate ja
tootajatega.

Grab2Go OU meeskonnas on Lauri vastutusalaks usaldusvaarsete prognooside ja
tulevikustsenaariumide loomine, finantsvajaduste selgitamine ning finantseerimise plaani ja arimudeli
loomine.

Laurile kuulub ligikaudu 13,7% Grab2Go Aktsiatest.
Lisaks Grab2Gole on Lauri juhatuse liige aritihingutes Promens Holding OU, Promens AS.

Ago Mdlder on stindinud 1984. aastal. Agol on Tallinna Tehnikaulikooli elektroonika ja masinndgemise
tehnikateaduse doktorikraad. Ta on Enterprise IT arhitekt, kes karjaari jooksul on tegelenud keerukate
tarkvara- ja riistvaraarenduste ning suuremahuliste IT-arhitektuuri- ja valmislahenduste loomisega.

Tooalase karjaari esimesed aastad tegeles Ago telekommunikatsioonivérkude projekteerimisega Eesti
juhtivas telekommunikatsiooniettevttes Starman AS. Seal keerukates projektides omandatud
kogemused téaiendasid juba tehnikumis ja tlikooli bakalaureuse- ja magistridppes 6pitud baasteadmisi,
pannes aluse komplekssete projektide teostamisele sidestisteemide valdkonnas.

Paralleelselt doktorantuuri 6pingutega keskendus Ago tarkvaraarenduse valdkonnale ning liitus juhtiva
elektroonikatbdstuse Ericssoni Eesti meeskonnaga riistvaraldhedase tarkvara arendajana. Vastutus
seadmete funktsionaalsete testide arendamise valdkonnas kasvas jarjest ning Ago labis ka mitu
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koolitust Ericssoni valismaa peakontoris. Kdige selle loomulikuks jatkuks oli testiplatvormi dledldise
tarkvara ja riistvara arhitektuuri ja arenduse meeskonna juhtimine.

Eesti tehase T606stus 4.0 ja automatiseerimise projektide kasvuga seoses otsustas Ago jatkata karjaari
sama ettevotte Eesti tehase Todstus 4.0 ja 10T projektide peaarhitektina. Loogilise jatkuna véttis Ago
seejarel vastu valjakutse liituda ettevotte globaalse Enterprise IT arhitektuurimeeskonnaga. Viimased
2,5 aastat on tema vastutuse all kdikide antud ettevétte tehaste IT-arhitektuur ja Todstus 4.0
juurutamine, seahulgas mobiilsete privaatvorkude integreerimine, 10T ja automatiseerimisprojektide IT-
turvalisuse revideerimine, uute aarepilve platvormide juurutamine ning kiberflusiliste tootmisliinide
integreerimine ettevdtte teiste IT-susteemidega.

Grab2Go meeskonnaga liitumise ajendiks oli v8imalus panustada oma seniste teadmiste ja
kogemustega uudse jaekaubanduse terviklahenduse IT-arhitektuuri ning riist- ja tarkvaraplatvormi
valjatbotamisse, mis eeldatavasti muudab po&hjalikult kogu jaekaubanduse turu toimimist, pakkudes
I6ppkliendile suuremat mugavust ja lahendades senise jaekaubanduse véljakutsuvaid kitsaskohti.

Agole kuulub ligi 18,5% Grab2Go aktsiatest.
6.3. Néukogu

Grab2Go ndukogu on neljalikmeline. Selle likmed on Andres Pukspuu, Peter Warnbring, Mait Sooaru
ja Kalev Koppel.

Andres Pukspuu on sindinud 1963. aastal. Andres on I[6petanud Tallinna Tehnikatlikooli
arvutiteaduste ja Tartu Ulikooli drihalduse erialal. Aastast 1995 on Andres tegev D.T.L Consumer
Products Estonia AS-i juhatuse liikmena ning omab seega pdhjalikku kogemust kiiresti liikuvate
tarbekaupade muigi ja turunduse valdkonnas. Andres Pukspuu tUhingule Osaiihing DTL Baltic kuulub
ligikaudu 1% Grab2Go aktsiatest. Lisaks Grab2Go nBukogule tegutseb Andres Pukspuu juhatuse
likmena uhingutes OU-s DTL Baltic ja AS-is D.T.L. Consumer Products Eesti.

Peter Warnbring on siindinud 1980. aastal. Peter on I8petanud Jonkopingi Ulikooli
mehhaanikainseneri ja projektijuhtimise erialal. Aastatel 2004—-2008 tootas Peter CAD-disainerina
Uhingus BXB Industrial Fittings AB ning perioodil 2008-2011 samas uhingus ariiksuse juhina.
Jargnevatel aastatel on Peter tegutsenud juhtpositsioonil erinevates Rootsi ettevdttetes ning on alates
2021. aastast tegevdirektor (Managing Director) Uhingutes Ragnars Inredningar AB ja Morgana AB,
mis kuuluvad Nasdaq Borsil kaubeldavasse Lammhults Design Groupi. Peteril ei ole osalust Grab2Go
aktsiakapitalis. Lisaks Grab2Go ndukogule tegutseb Peter Warnbring tegevdirektorina Uhingutes
Ragnars Inredningar AB ja Morgana AB.

Mait Sooaru on sundinud 1972. aastal. Mait on I8petanud Tallinna Tehnikaulikooli infotehnoloogia
erialal ja omandanud Estonian Business Schoolis &rijuhtimise magistrikraadi. Maidul on le 20 aasta
kogemust infotehnoloogiap®histe ettevdtete juhina. Aastatel 1998-2011 todtas Mait Itella Information
AS-i tegevdirektorina, 2012-2015 oli Mait Omniva juhatuse liige ja 2016—2021 Fiteki juhatuse esimees.
Alates 2021. aastast td6tab Mait Unifiedpost Groupi Pdhja- ja Ida-Euroopa haru juhina. Maidu tihingule
KMS Konsult kuulub ligikaudu 2,2% Grab2Go aktsiatest ja MTU Eesti Ariinglite Assotsiatsioonile, kus
Mait on juhatuse liige kuulub 0,08% Grab2Go aktsiatest. Lisaks Grab2Go ndukogule tegutseb Mait
juhatuse liilkmena ihingutes OU Financial Automation Solutions, MTU Eesti Ariinglite Assotsiatsioon,
KMS Konsult OU ja EstBAN Angels Adrastea OU ning ndukogu liikmena tihingus Unifiedpost AS. Lisaks
ndustab Mait mentorina Tehnopolis varajase faasi ettevétteid.

Kalev Koppel on siindinud 1979. aastal. Kalev on dppinud Tartu Ulikoolis ajalugu ja geo-informaatikat.
Juunist 2019 on Kalev juhtinud andmeteaduse ja masindppe ettevdtet STACC OU ning omab rohkem
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kui 17-aastast kogemust tarkvaraprojektide ja meeskondade juhina. Kalev on olnud Euroopa Komisjoni
Horizon 2020 programmi uuringuprojektide sdltumatu ekspert infotehnoloogia vallas. Kalevil on lai
teadmiste pagas masindppe ja tehisintellekti praktilisest kasutamisest andmep®hise tarkvara loomisel.
Kalev Koppelile ei kuulu Grab2Go aktsiaid. Lisaks Grab2Go ndukogule kuulub Kalev Koppel juhatuse
likmena tihingutesse STACC OU ja Triskelion OU.

6.4. Juhatuse kinnitus

Juhatusele teadaolevalt ei ole juhatuse liige, ndukogu likmed ega Ukski Grab2Go juhtivtootaja
eelnenud viie aasta jooksul saanud kriminaalkorras karistada v8i mdistetud stilidi pettuse vdi kelmuse
eest. Samuti pole juhatusele teadaolevalt Gikski juhatuse vdi ndukogu liige ega tikski vétmettdoétaja olnud
eelneva viie aasta véltel pankroti-, saneerimis- voi likvideerimismenetluse algatamise hetkel thegi
juriidilise isiku juhtorgani liige. Juhatus kinnitab, et Grab2Gol ei ole hetkel pooleliolevad ega pole olnud
eelnevatel aruandeperioodidel kohtumenetlusi, maksu- ega muid vaidlusi. Grab2Go liikmete vastu pole
esitatud pankrotiavaldusi ega alustatud pankrotimenetlust.

6.5. Muud votmeisikud

Lisaks juhatuse ja ndukogu liikmetele tootab Grab2Go arendamise nimel igapéevaselt tugev
tuumikaktsionaridest koosnev meeskond, kes on pihendunud Grab2Go eesmargi elluviimisele.
Grab2Gos on lisaks juhatuse liikmetele ka Uks to6taja ning lahiajal soovib Grab2Go oma meeskonda
kasvatada, varvates uusi tootajaid tark- ja riistvaraarendusse. Grab2Go meeskond t66tab igapaevaselt
selle nimel, et muuta mugavuspoodide, apteekide ja muude muugipunktide haldus ja kaitamine
efektiivsemaks, kliendisdbralikumaks ja ressursisaastlikumaks.

Reio Orasmée on sundinud 1984. aastal. Reio on omandanud rahvusvahelise arijuhtimise
bakalaureuse- ja magistrikraadi Estonian Business Schoolis ning veetnud (he &ppeaasta
vahetusiliGpilasena Copenhagen Business Schoolis.

Rahvusvaheline muiidk ja turundus on olnud Reio fookuses rohkem kui 15 aastat. Ta alustas
majandusajalehe Aripaev reklaami projektijuhina aastal 2005, kus omandati miiigioskused labi aastate
pikkuse koolitamise. Aastani 2010 juhtis Reio Orasmae ka erinevate erialaste véljaannete projekte,
sihtriikidena peamiselt Eesti, kuid vahesel maaral ka naaberriigid.

Ekspordialased kogemused omandas Reio ajavahemikult 2010-2015, kui juhtis Brand Factory Estonia
Baltikumi ja Skandinaavia trikitootmise ettevdttes otsemuiki ja miilgimeeskonda. Nende aastate
jooksul omandatud juhtimis- ja mitgikogemused vBimaldasid Reiol lituda Cleveron AS-i meeskonnaga
matgijuhi rollis. Vahemikus 2016-2021 tegutses ta Cleveroni mutgi- ja partnerlussuhete juhina, olles
erinevatel ajahetkedel globaalse migi, turunduse ja partnerlusteemade eestvedajaks. Igapaevane t66
eeldas nii klientide kui ka partneritega suhtlemist alates Pdhja-Ameerikast ja Euroopast kuni Jaapani ja
Austraaliani vélja. Edukas kogemus riistvara miutigiga tegelevast ettevéttest loob eeldused kasvatada
ka Grab2Go tegemisi globaalselt, Kiirelt ja skaleeritavalt.

Rohkem kui 10 aastat on Reio juhtinud erineva suurusega muugimeeskondi, kus tuli igal aastal tegelda
tulueelarvete prognoosimise ja juhtimisega, anallitisida miudgipotentsiaali ja -v8imalusi ning t66tada
véalja hinnastamismudeleid ja partnerluskokkuleppeid muugi véimendamiseks.

Grab2Go meeskonnaga liitus Reio Mart Viilipuse kutsel eesmargiga kasvatada ettevétte kompetentsi

mulgi, turunduse ja teeninduse valdkonnas. Reio t6dks on kliendisuhete arendamine ja juhtimine ning
ekspordialaste koostédvdimaluste arendamine edasimiigivBrgustike valjatootamise teel.

45



Lisaks on Reio on tddtanud Bercman Technologies AS-is arikonsultandina ning olnud mentoriks
paljudele alustavatele start-up’idele erinevates kiirendiprogrammides, néiteks Prototronis.

Reio Orasméele kuulub ligi 13,55% Grab2Go aktsiatest.

7. AKTSIAKAPITAL, AKTSIAD JA AKTSIONARID

7.1. Aktsiakapital ja aktsiad

Grab2Go aktsiakapitali suurus on 784 228,10 eurot. Grab2Go on siiani emiteerinud 7 842 281 (hte liiki
Aktsiat nimivaartusega 10 senti. Emitendi juhatus kinnitab, et kdik Aktsiad on registreeritud Eesti
vaartpaberite registris, mida peab Nasdag CSD SE Eesti filiaal, samuti registreeritakse seal ka
Pakkumise Aktsiad.

7.2. Aktsionarid

Grab2Gos omavad ile 5% osalust jargnevad aktsionarid.

Aktsionar Osalus Aktsiate arv Kasusaaja(d)
Mart Viilipus 24,69% 1935994 Mart Viilipus
Ago Madlder 18,52% 1451 995 Ago Madlder
Lauri Kiivit 13,72% 1075 860 Lauri Kiivit
Reio Orasmae 13,55% 1062 861 Reio Orasmée

7.3. Aktsionéride digused
Kokkuvétlikult on igal Aktsionaril jargmised digused:
e osta, miia, pantida v6i muud moodi kdsutada Aktsiaid;
e osaleda vastavalt aktsionaride Uldkoosoleku otsusele ja Aktsiate arvule Emitendi kasumi
jaotamises, kui Grab2Go otsustab kasumit jaotada, kusjuures dividendi valjamaksmisel kuulub
Eestis kinnipidamisele tulumaks tulumaksuseaduses ettendhtud ulatuses. Juhul Kkui
otsustatakse maksta aktsiondridele dividende v&i jaotada kasumit, peab Emitent

kasumieraldistest kinni tulumaksu vastavalt Eesti seadustele;

e osaleda ja haaletada aktsionaride Uldkoosolekul vastavalt Grab2Go pdhikirjas satestatule,
lahtudes aktsionarile kuuluvate Aktsiate arvust;

e saada seadusega satestatud ulatuses ja korras informatsiooni Emitendi tegevuse kohta;
e esitada ndukogu liikme kandidaate;

e osaleda Emitendi likvideerimisel allesjgénud vara jaotamisel.
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7.4. Optsiooniprogramm
Grab2Go on kehtestanud optsiooniprogrammi selleks, et motiveerida juhtkonda ja vétmeisikuid ning
joondada Grab2Go ja meeskonna huvid ja eesmargid. Grab2Go soovib, et ka selle meeskonnal oleks

motiveeriv véimalus saada osa Grab2Go kasvuloost.

Grab2Go aktsionarid otsustasid 7. martsil 2023 kiita heaks Grab2Go juhtkonna ja v&tmeisikute
optsiooniprogrammi, mille peamised tingimused on jargmised.

e Kogumaht: 518 846 Aktsiat.
e Optsioonide realiseerimise téhtaeg: 3 aastat alates optsioonilepingu sdImimisest.

e Optsioonisaajate ringi ja hinna kindlaksmaaramise pdhimdtted: optsioonisaajate ringi ja hinna
maéarab kindlaks Emitendi nBukogu.

e Optsioonilepingud s6lmib dlaltoodud tingimustel Emitendi juhatus, kusjuures lisaks
eeltoodutele vdib juhatus kindlaks maarata taiendavaid lepingutingimusi.

47



8. RISKIFAKTORID
8.1. Sissejuhatavad méarkused

Pakkumise Aktsiatesse investeerimine ja Grab2Go tegevus on seotud erinevate riskidega, mis vdivad
kas iseseisvalt v8i koosm@jus avaldada ebasoodsat m&ju Grab2Gole ja Grab2Go aktsionaride
investeeringu vaartusele vdi mdjutada Grab2Go aktsiate realiseeritavust. Iga potentsiaalne Pakkumise
Aktsiate investor peaks pohjalikult kaaluma kogu ettevdtte kirjelduses esitatud informatsiooni,
sealhulgas alljargnevalt kirjeldatud riskitegureid. Lisaks alljargnevalt nimetatutele véib esineda riske,
mis ei ole Grab2Gole hetkel teada vdi mida Grab2Go peab hetkel ebaoluliseks, kuid mis vdivad samuti
avaldada md&ju Grab2Gole vbi Aktsiate hinnale. Riskide realiseerumise tagajérjel véivad investorid
kaotada osa oma investeeringu vaartusest voi ka kogu investeeringu.

Juhatuse hinnangul kajastab alljargnev kdige olulisemaid Pakkumise Aktsiatesse investeerimisega
kaasnevaid riske.

8.2. Emitendi aritegevusega seotud risk
8.2.1. Tehnoloogiast ja riistvarast tingitud risk

Grab2Go on oma tehnoloogia (riistvara ja tarkvara) tles ehitanud &aritegevuse fookussektoreid silmas
pidades ehk One Fits All printsiibil. T&psemalt tdhendab see, et tehnoloogia baas peab olema nii suures
ulatuses universaalne, et sobituks maksimaalselt hasti kdikidele fookussektoritele. Selle printsiibi
jargimine loob eeldused suuremaks efektiivsuseks igapaevastes arendustegevustes ja
integratsioonides, kuid teisalt on risk, et see vdib hakata parssima Grab2Go v8imekust kliendi ootustele
vastata. Selle riski maandamiseks on Grab2Go kaasanud arendustddsse kliendid vdimalikult varajases
faasis, et nad tehnoloogiat selgemini mdistaksid, klientide ootusi oleks parem juhtida ning igasugune
kliendispetsiifiline arendustdd oleks selgelt eraldiseisev ja lahtuks Grab2Go baastehnoloogiast, millega
on hdlbus teostada vajalikke integratsioone.

Kliendispetsiifilisuse aspekt ja adopteerimise vdimekus on tehnoloogiaettevottes alati seotud teatud
piirangute ja véljakutsetega. Peamised kitsaskohad peegelduvad just olemasolevates ja juba juurutatud
ERP-ides (ettevotte juhtimise tarkvaralahendus, inglise keeles Enterprise Resource Planning) ning
kaubandusvaldkonnas tegutsedes tulevad juurde veel klientide lojaalsusprogrammid,
kaardimaksesusteemid, tooteinfo haldussisteemid, vanusepiiranguga toodete haldus, e-kaubandus
jpm. K&ik eelnimetatu on paljude kaubanduses tegutsevate ettevdtete jaoks olulise tdhtsusega. Iga uue
tehnoloogia kasutuselevftuga ei soovita olemasolevaid siisteeme muuta keerukamaks ja aeglasemaks
ega suurendada ariprotsessilisi riske. Selle kbige tdttu on Grab2Go loonud vdimalikult universaalse
baastarkvaralise platvormi, mida annaks madistliku ressursikuluga lildestada ning mille kasutuselevétt ei
tdhendaks klientidele keerukaid arendusi. Tarkvaralised liidestused on alati protsessi pérssiva
iseloomuga ning vBivad pidurdada klientide edu.

Teiselt poolt on osa Grab2Go tootest riistvara ning eelkdige on see seotud just erinevate kaupade
fulsilise kasitlemise ja eripdradega. Kaupade valik ja sortiment nii farmaatsias kui ka
mugavuskaubanduses on suur ning riistvara véimekus peab vastama traditsioonilise laohalduse ja poe
kontseptsiooni tingimustele. Grab2Go on loonud universaalse, modulaarse ja lihtsasti seadistava
robootika, mis on v8imeline kasitlema vastavat kaubavalikut. Kitsaskohana tuleb arvestada, et taielikult
asendama tanast traditsioonilist kaubavalikut ei olda valmis, mis peegeldub klienditasuvusarvestuses
investeeringu vaates.

Riskidega on tehnoloogias ja riistvaras seotud ka seadusandlus. Riskide suurus on erinevatel turgudel
erinev, kuid Euroopa Liidu Uhtses kaubandusruumis on need sarnased. Peamised tehnoloogilised
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véaljakutsed on seotud piirangutega toodetega nagu alkohoolsed joogid, tubakas ja ravimid. Tépsemalt
valjendub see seadusandlusest tulenevates nduetes ehk kliendi vanuse piirangutes, mudgikohale ja
mulgiprotsessile esitatud nBuetes ning nduetes sellele, kuidas teostatakse kliendi vanuse
verifitseerimine. Farmaatsiasektoris on piiranguid ja ndudeid ning sellest tulenevaid tehnoloogilisi
nidiansse veelgi enam.

Seadusandlusest tulenevaid piiranguid ei pruugi saada lahendada pelgalt tehniliselt. Uued tehnoloogiad
ja innovatsioonid v@ivad kaasa tuua vajaduse muuta asjasse puutuva seadusandluse raamistikku,
piisata ei pruugi isegi ainult seaduse taiendustest. Grab2Go ei saa neid protsesse ajaliselt kontrollida
ning see voib erinevatele turgudele sisenemise vdlistada. Lisaks vBivad lansseerimised erinevate
klientidega erinevatel turgudel aeglustuda vdi jduda pilootide kaigus faasi, kus tuleb t66 mdneks ajaks
seisma panna. Selliste riskide maandamiseks on Grab2Go kaasanud arendustddsse rahvusvahelised
kliendid, kes teavad riigis, kus nad juba tegutsevad, seadusandlusest tulenevaid ndudeid, piiranguid ja
véljakutseid kdige paremini.

8.2.2. Emitendi lUhike tegevusajalugu

Emitent on asutatud 22. juulil 2020 ning sellest tulenevalt puudub Emitendil pikk tegevus- ja
finantsajalugu. Luhikese tegevusajaloo tottu vOib osutuda keeruliseks hinnata padevalt Emitendi
aritegevusega seotud riske ja nende realiseerumise téenaosust.

Emitent ei ole veel sélminud siduvaid kliendilepinguid. Ainus leping Emitendi toodete miimiseks on
sBlmitud pilootlepinguna, mille tasuta testperioodi jarel puudub kliendil kohustus Emitendi teenuste
kasutamist jatkata ja Emitendi teenuste eest tasu maksta. Seega ei ole Emitendil hetkel veel maksvaid
kliente ning Emitendi tooted on testimise faasis. Kuigi huvi Emitendi toodete vastu on olemas, ei ole
veel reaalselt turule sisenetud, mist6ttu puudub kindlus, kui edukaks kujuneb turule tulek, kas Emitendi
tootele on tegelikult turgu ning kas ja millise perioodi jooksul on Emitendi toodete ja teenuste milgist
voimalik hakata teenima kasumit.

8.2.3. Grab2Go tegevus ja selle finantstulemused séltuvad t66vdtjatest ja koostodpartneritest
ning nende suutlikkusest taita kokkulepitud tingimusi

Grab2Go tegeleb toodete arenduse ja disaini ning mugavuspoodide ja apteekide haldamiseks vajalike
IT-lahenduste ja -platvormide arendusega. Grab2Go ei realiseeri aga ise IT-lahendusi ega tooda
Grab2Go tooteid ehk nutikaid mugavuspoode vdi apteeke. Agiilsuse ja kiire skaleeritavuse huvides
kasutab Grab2Go oma platvormi arenduseks ja toodete valmistamiseks koostédpartnerite abi. Sellest
tulenevalt on Grab2Go avatud erinevatele koostddpartnerite kasutamisega seonduvatele riskidele,
ennekdike koostbopartnerite vdimetusele kokkulepetest kinni pidada v8i soovimatusele tulevikus uusi
kokkuleppeid sdlmida. Raskused ja vBimetus saada koostédpartneritelt oodatud mahus ja kvaliteediga
teenuseid vdi tooteid vOib takistada Grab2Gol oma IT-lahenduse edasiarendamist v6i mdojutada
negatiivselt Grab2Go vdimekust toota tellimustele vastavas mahus mugavuspoodide voi apteekide
ristvara. See omakorda vOib avaldada negatiivset méju Grab2Go kasumlikkusele ja
majandustulemustele, mis omakorda v8ib méjutada Grab2Go Aktsiate hinda.

Grab2Go rakendab meetmeid nimetatud riski realiseerumisvfimaluste vahendamiseks. Ennekoike
kasutab Grab2Go koosttopartneritena hea mainega lugupeetud ettevétteid. Lisaks margib Grab2Go,
et valjaarendatud nutika mugavuspoe ja apteegi kontseptsioon on unikaalne ning riistvara on
projekteeritud maksimaalses ulatuses standardsetest tddstusliku taseme komponentidest, mis
vBimaldab margatavalt vahendada soltuvust Gihest tootjast vai tarnijast. Lisaks margitakse, et riistvara
ilma tarkvarata ei ole siiski ka toode, mida kliendid ootustele vastavalt kasutada saaksid. Selliselt on
tagatud, et Grab2Go toote komplekteerimine ei ole seotud Uhe konkreetse koostddpartneri ja
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ettevdttega, vaid toodete komplekteerimist on v8imalik tellida erinevatelt masinaehitusettevétetelt.
Selleks sobivaid teenusepakkujaid on ka Eestis arvukalt.

8.2.4. Tarneahelate toimivusega seotud riskid v@ivad avaldada negatiivset mdju tarne- ja
tootmislepingute hindadele ja lepingupartnerite suutlikkusele lepingut taita

COVID-19 kriisile on jargnenud globaalne kaubatarnete ja toormaterjalide kriis, mis vdib mdjutada
mugavuspoodide riistvaraliste lahenduste tootmiseks vajalike toormaterjalide kattesaadavust ja hinda.
Toormaterjalide hinnale ja kéttesaadavusele véib negatiivset mdju avaldada ka ebastabiilne
julgeolekuolukord Ida-Euroopas. Tarneraskused vdivad kaasa tuua seisakuid tootmises ja tarnes voi
mdjuda ootamatult Grab2Go toodete omahinnale, mis omakorda avaldab negatiivset mdju Grab2Go
kaibele ja/voi kasumlikkusele.

Toorainete kattesaadavuse riski maandab Grab2Go jaoks asjaolu, et Grab2Go inventari tootmises
kasutatavad komponendid on enamuses to6stusliku taseme standardkomponendid, mille tootjaid on
maailmas arvukalt, ning kogu tehnoloogia on projekteeritud selliselt, et ollakse v8imelised ka vastavaid
vahetusi tegema. See maandab riski, et mdni Grab2Go mugavuspoe riistvaralise lahenduse
komplekteerimiseks vajalik toode vdi komponent jaab tarneprobleemide tottu kattesaamatuks.

8.2.5. Finantseerimisega seotud risk

Puudub kindlus selle kohta, et Emitendil dnnestub kaasata kapitali ulatuses, mis on vajalik ettevotte
kasvu ja tegevuse edasiseks finantseerimiseks. Grab2Go néeb lahiajal ette milgi ja kaibe kasvu ning
soovib oma toote pakkumist laiendada ka véalisriikidesse. Grab2Go hinnangul pole soovitava kasvu
finantseerimine vaid kaibe pinnalt efektiivne, mistdttu vbib Grab2Gol osutuda vajalikuks l&hiajal
tdiendavalt kapitali kaasata. Mitmed tegurid vBivad mdjutada Grab2Go vdimet hankida vajalikke
vahendeid, naiteks Uldised majandus- ja turutingimused, finantsteenuste pakkujatega seotud tegurid,
pangapoliitika jne.

Kirjeldatud riski maandamiseks tegeleb Grab2Go aegsasti vajaliku kapitali mahu hindamisega ning
rakendab jOupingutusi leidmaks erinevaid allikaid vastavas mahus kapitali kaasamiseks vdimalikult
soodsatelt tingimustel, kaaludes sh thisrahastuse, pangafinantseeringu, omakapitali jms véimalusi.

8.2.6. T0O0jbu leidmisega seotud riskid

Grab2Gol on siiani tks lepinguline to6taja ning ennekdike on Grab2God arendanud juhtkonna liikmed
ja pbhiaktsionarid vastavate kasundus- ja/v8i toovbtulepingute alusel. Grab2Go vajab aga oma toodete
ja teenuste arendamiseks kvalifitseeritud t66j6udu. Ennekdike vajab Grab2Go uute toodete
arendamiseks ja turule toomiseks kdrgesti kvalifitseeritud insenere. Majandus- ja tdokeskkonna
arengutest tingituna Uletab hetkel ndudlus osaliselt pakkumist ning uute sobivate to6tajate leidmine vdib
seetbttu kujuneda keerukaks. Grab2Go rakendab igapdevaselt meetmeid tootajate leidmiseks ja
olemasolevate tootajate heaolu tdstmiseks, kuid t66jdupuudus vOib tulevikus péarssida Grab2Go
tegevuskavade elluviimist.

8.2.7. Regulatiivne risk

Olulise osa Emitendi kavandatavatest toodetest moodustavad iseteenindusapteegid.
Iseteenindusapteegi avamine Eestis eeldab Ravimiameti luba, mida peab taotlema apteegi pidaja, kuid
erinevates riikides on see erinev. Lisaks on erinevate tiendavate funktsionaalsuste vdimaldamiseks
(sh retseptiravimite mutik) vajalikud muudatused seadusandluses. Seega mdjutavad Emitendi vdimet
mita oma tooteid Emitendi kontrolli alt véljas olevad regulatiivsed nduded. Puudub kindlus, et Emitendi
potentsiaalsed kliendid on vdimelised saama vajalikud regulativsed koosk6lastused
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iseteenindusapteekide opereerimiseks, ning puudub kindlus, et iseteeninduspoes retseptiravimite ja
muude piiratud kaupade mulgiks vajalikud seadusandluse muudatused toimuvad vdi et need leiavad
aset Emitendile sobivas ajaraamis. Kirjeldatud regulatiivsete riskide realiseerumine v8ib mdjutada
negatiivselt Emitendi véimet miila oma tooteid kavandatud mahus ja ulatuses, mis omakorda avaldab
negatiivset méju Emitendi kaibele ja kasumlikkusele.

8.3. Juriidilised ja majanduskeskkonnaga seotud riskid
8.3.1. Seadusandluse muudatused

Grab2Go on Eesti 8iguse alusel tegutsev arilthing ning Grab2Go Aktsiatele kohaldatakse Eesti
Vabariigi seadusandlust. Asjakohane seadusandlus vdib uute seaduste vastuvBtmise, seaduste
muutmise vdi tBlgenduspraktika muutumise tdttu muutuda. Seadusandluse muudatus v3ib kahjustada
Grab2Go éritegevust, finantsseisundit, tulemuslikkust ja/vdi tulevikuvéljavaateid. Muudatused makse
puudutavas seadusandluses vdivad suurendada aktsiondride maksukoormust ja kahjustada
Aktsiatesse tehtud investeeringu tasuvust. Eeltoodu vdib avaldada negatiivset mdju Aktsia hinnale.

8.3.2. Ebasoodsad arengud majanduses

Grab2Go arengut ning majanduslikku ja finantsilist tulemuslikkust méjutab oluliselt regionaalne ja
globaalne majanduskeskkond. COVID-19 tervisekriisile jargnenud tooraine- ja tarnekriisi ning
energiahindade kiire tdusu mdju globaalsele ja regionaalsele majandusele on endiselt ebakindel ning
muutlik. Kuigi 2022. aasta esimeses pooles COVID-19 juhtumite arv globaalselt vahenes ning sellega
seoses viiruse modju globaalsele majandusele taandus, ei saa valistada uute tlivede esile kerkimist
[&hitulevikus, mis vBivad omakorda avaldada mdju globaalsele ja regionaalsele majandusele.

Kéesoleva aasta algusest on aga nii Eesti kui ka Glejddnud maailma majanduse kéekaik oluliselt seotud
Venemaa sodjalise agressiooniga ning sellega, millise suuna séjaline konflikt vdtab. Koroonakriisist alles
toibuvale maailmamajandusele annavad s@jategevusest pdhjustatud tarneprobleemid, toormete jarsk
hinnatbus ja suurenenud ebakindlus jarjekordse tagasilotgi. Seekordne on juba kolmas tdsine haire
rahvusvahelises kaubanduses viimase viie aasta jooksul, sest 2018. aastal alguse saanud Hiina-USA
kaubandustilli pani ettevotteid toonaseks vélja kujunenud tarneahelaid ulatuslikult muutma, kergitas
hindasid ja piiras kasvuvdimalusi. Kuivérd Grab2Go on tehnoloogiaettevdte, millel on sidusus lisaks
tarkvarale suurelt ka riistvaraga, méjutavad Emitendi tegevust jatkuvad muudatused rahvusvahelise
masinaehitussektori tarneahelas, tooraine kéttesaadavus, hinnamuudatused, valmistoodangu
tarneajad jpm. Tana on turul olukord, kus kinnitatud tellimused tarnijatelt likkuvad mdne nadala
mdoddudes lihtsalt edasi. See kbik kokku toob kaasa vajaduse planeerida ka tootmine mitmes ajalises
dimensioonis, et klientidele saaks anda mingisugusegi prognoositava tarneaja.

2021. aasta kokkuvdttes oli maailmamajanduse kasv kiire, 5,9%. Ka 2022. aasta algul jatkus kasv Uisna
jdudsas tempos, vaatamata kestvatele transpordihdiretele ning energia- ja toormaterjalide Kkiirele
hinnakasvule. Uleilmse kaubavahetuse kasv piisis samuti hoogne. Peale selle asusid riigid tile maailma
koroonaviiruse omikrontiive t6ttu taas kehtestatud piiranguid leevendama ning siin-seal loobuti
peaaegu kdoigist koroonapiirangutest. Eriti paistis seejuures silma teenuste sektori kindlustunde
paranemine: uued tellimused kasvasid ja varbamine hoogustus. Samas muutusid juba 2022. aasta
jaanuaris investorid Uleilmsetel finantsturgudel arevaks, sest usuti, et varem arvatust kiremaks ja
pisivamaks osutunud inflatsioon sunnib keskpanku rahapoliitikat kiiremini karmistama. Vene-Ukraina
sbja puhkedes kasvasid volatiilsus ja ebakindlus aktsiaturgudel veelgi ning tdid kaasa viimaste kuude
kiireima aktsiaindeksite languse. Hiina |8petas suuremad koroonapiirangud alles aasta [8pus,
Laanemaailma aga piinab jatkuvalt Ulikdrge inflatsioon ning jatkuva s6ja tdttu Ukrainas on tarneahelad
katki. USA ja Euroopa vdivad seista uue kaubandustiili kiinnisel.
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Toodud faktorite pikad ja keskpikad tagajarjed majanduskeskkonnale on raskesti prognoositavad, sest
arengud neis valdkondades on kiired ja ootamatud.

2008. aastal alanud ulemaailmne finantskriis t6i Eestile kaasa majanduslanguse, kdrgemad
tootusmaarad ja varade vaartuse vahenemise. Majanduslangus p&hjustas Eesti turul raskusi kdikides
valdkondades tegutsevatele ettevdtjatele. Analoogne majanduslangus, mille tapset algusaega ja
pdhjuseid on praeguses keerulises julgeoleku-, tervise- ja energiakriisidest m&jutatud olukorras raske
ennustada, vdib omada negatiivset mdju Grab2Go aritegevusele eelkdige vahenenud ndudluse ja
kallinenud sisendmaterjalide kaudu. Grab2Go jélgib pidevalt nii siseturu kui ka rahvusvahelise turu
kaekaiku, kuid siiski pole vBimalik tépselt prognoosida majanduslike vdi poliitiliste protsesside kulgu,
ulatust ja mdju Grab2Go éaritegevusele, seda eriti tingituna véaga kiiretest ja ootamatutest arengutest
rahvusvahelises julgeolekus ja ebastabiilses, korgest inflatsioonist mdjutatud globaalses
majanduskeskkonnas.

8.3.3. Lepingulised riskid

Emitendi tegevused soéltuvad Emitendi s6lmitud tehingute ja kokkulepete kehtivusest ja jbustatavusest,
mida osaliselt vdib mdjutada valisriigi digus.

8.4. Aktsiate, nende pakkumise ja kauplemisele votmisega seotud riskid
8.4.1. Tururisk

Grab2Go on esitanud taotluse Aktsiate First Northil kauplemisele vétmiseks. Parast First Northil
kauplemisele vdtmist kujuneb Grab2Go Aktsiate hind vastavalt n6udlusele ja pakkumisele First Northi
mitmepoolses kauplemissiisteemis. Grab2Gol puudub véimalus ja digus Aktsiate hinda First Northil
mojutada ning kuigi Grab2Go tegutseb selle nimel, et olla kasumlik ja kasvav ettevdte, vdivad
ootamatud stindmused turul, majanduses v8i Grab2Go aritegevuses mdjutada olulisel mééaral Aktsiate
hinda, mille tagajarjel vib Aktsiate vaartus langeda kuni nullini.

8.4.2. Dividendide maksmine pole tagatud

Grab2Gol ei ole kohustust maksta dividende. Grab2Go ei saa tagada tulevikus dividendide regulaarset
valjamaksmist. Grab2Go tulevikuplaanid ndevad ette kasumi investeerimist ettevottesse ning lahiajal
pole plaanis aktsionaridele dividende maksta. Juhtkonna soovitused kasumi jaotamiseks p&hinevad
finantstulemustel, kaibekapitali nduetel, investeeringute tegemise vajadusel ja strateegilistel
kaalutlustel. Need ei pruugi uUhtida kdikide aktsiondride lUhiajaliste huvidega. Dividendide
véaljamaksmine ja nende suurus sdltuvad aktsionéride tldkoosoleku otsusest.

8.4.3. Uued emissioonid ja osaluse lahjenemine

Tulevikus vBib Grab2Go erinevatel pdhjustel, sealhulgas ettevétte arengu vdi vdlgade vahendamise
finantseerimiseks, emiteerida uusi Aktsiaid. Juhul kui senised aktsionéarid otsustavad uute Aktsiate
pakkumise raames taiendavaid Aktsiaid mitte markida, v6ib uute Aktsiate emissioon kaasa tuua seniste
aktsionaride osaluse lahjenemise. Selle tulemusena vdib véaheneda aktsionéri proportsionaalne osalus
ja haaledigus Grab2Gos.

8.4.4. Pakkumise tihistamine ja alaméarkimine

Kuigi Grab2Go teeb kdik jdupingutused selleks, et Pakkumine oleks edukas, ei saa Grab2Go tagada
Pakkumise edukust ega seda, et investorid saavad margitud Pakkumise Aktsiad. Grab2Gol on digus
Pakkumine tuhistada kuni jaotuse otsustamiseni. Pakkumise v&8ib tuhistada ka Pakkumise kaigus
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markimata jadnud osas. Alamarkimise ja Pakkumise osalise tiihistamise korral on Grab2Gol vaja leida
ettevdtte kirjelduses avaldatud planeeritava kasvustrateegia finantseerimiseks alternatiivsed allikad voi
muuta kasvustrateegia konservatiivsemaks, kéarpida investeeringute mahtu v8i pikendada
investeeringute ajakava.

8.4.5. Kauplemisele vdtmise risk

Grab2Go on taotlenud Aktsiate kauplemisele v8tmist First Northil ning vétab omalt poolt tarvitusele kdik
asjakohased meetmed tegutsemaks kooskélas Reglemendi ja kohalduva digusega, et Bérs rahuldaks
Grab2Go taotluse. Hoolimata sellest ei saa Grab2Go tagada, et Aktsiad vdetakse First Northil
kauplemisele.

8.4.6. Likviidsusrisk

First Northi mitmepoolne kauplemissiisteem on reguleeritud turust volatilsem ja vahem likviidne.
Emitent ei saa tagada, et parast kauplemisele vétmist kujuneb Aktsiatele First Northil aktiivhe jarelturg.
Seetbttu vOib Aktsiate likviidsus First Northil olla vahene vdi puudulik. Suhteliselt vaike
turukapitalisatsioon ja likviidsus vdivad kahjustada investorite vBimet First Northil Aktsiaid muda voi
osta vOi suurendada Aktsia hinna volatiilsust. Vaikese investorite aktiivsuse tottu turul v8ib tksikute
tehingute mdju vaartpaberi turuhinnale olla markimisvaarne ning ostu- ja milgihindade vahe vdib
kujuneda tavapdarasest suuremaks.
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9. VALITUD FINANTSTEAVE

9.1. Finantsteave

9.1.1. Grab2Go AS-i bilanss 7

VARAD 31.12.2021 31.12.2022 31.03.2023
Kaibevara

Raha ja pangakontod 8 547 172 924 34 015
Nduded ja tehtud ettemaksed 51678 6 664 12 085
Varud 0 67 000 67 000
Kaibevara kokku 60 225 246 588 113 100
Pdhivara

Investeeringud tltar- ja sidusettevotetesse 0 0 0
Materiaalne pdhivara 249 208 142 105 134 672
Immateriaalne pdhivara 426 549 443 584 257
Pdhivara kokku 249 634 691 548 718 929
VARAD KOKKU 309 859 938 136 832 029
KOHUSTISED JA OMAKAPITAL

Kohustised

Luhiajalised kohustised

Laenukohustused 0 300 003 0
Volad ja saadud ettemaksed 70 284 58 380 58 657
Lihiajalised kohustised kokku 70 284 358 383 58 657
Pikaajalised kohustised

Pikaajalised v6lakohustised 0 0 0
Pikaajalised kohustised kokku 0 0 0
Kohustised kokku 70284 358 383 58 657
Omakapital

Osa-/aktsiakapital nimivaartuses 3467 752 270 784 228
Ulekurss 249 582 262 872 540 270
Eelmiste perioodide jaotamata kasum (-kahjum) 0 -13 474 - 435 389
Aruandeperioodi kasum (-kahjum) -13 474 -421 915 -115 737
Omakapital kokku 239 575 579 753 773 372
KOHUSTISED JA OMAKAPITAL KOKKU 309 859 938 136 832 029

7 Parast aruande perioodi I6ppu on toimunud 2022. aasta novembris (kajastub ka 2022. aasta
finantsandmetes) ja 2023. aasta jaanuaris vfetud laenude konverteerimine aktsiakapitaliks, mille
kaigus Grab2Go valjastas kokku 319 583 uut aktsiat hinnaga 0,968 eurot aktsia kohta. Vaata ka 2022.
aasta majandusaasta aruande lisa 17 (Lisa 2) ja bilanss seisuga 31.03.2023. Selguse huvides margime,
et 2022. aasta majandusaasta aruande lisas 17 on ekslikult viide 2022. aasta 15. martsile, tegu on
trikiveaga ning méeldud on 15. martsi aastal 2023. Kuivérd samas on viidatud ka méartsile 2023 ei ole
tegu olulise veaga, mis vdiks aruandega tutvuvaid isikuid oluliselt eksitada.




9.1.2. Grab2Go AS-i kasumiaruanne 8

22.07.2020 — | 01.01.2022 — | 01.01.2023-

31.12.2021 31.12.2022 31.03.2023

Mudgitulu 0 8 870 0
Muud aritulud 35 000 0 0
Kaubad, toore, materjal ja teenused -11 210 -3 396 -573
Mitmesugused tegevuskulud -5 602 —90 519 -34 144
T66j6ukulud —28 742 —221 288 -69 244
Pdhivara kulum ja vaartuse langus -142 —20 835 -7 848
Olulised kéibevara allahindlused -89 026 0
Muud arikulud -910 -917
Arikasum (-kahjum) -13 474 —417 104 -112 725
Intressitulud 0 26
Intressikulud -1 315 -3 038
Muud finantstulud(-kulud) -3 496 0
Kasum (kahjum) enne maksustamist -13 474 -421 915 -115 737
Aruandeperioodi kasum (-kahjum) -13 474 —421 915 -115 737

Grab2Go eespool esitatud valitud finantsteabe on auditeerinud Finance Art OU vélja arvatud bilanss
seisuga 31.03.2023 ja kasumiaruanne perioodiks 01.01.2023 — 31.03.2023, mis ei ole auditeeritud ning
on lisatud kéesolevale ettevotte kirjeldusele tapsema Ulevaate andmiseks aruandeperioodile jargnenud
esimese kvartali jooksul aset leidnud siindmustest.

Pdhjalikum finantsteave on esitatud Lisas 2. Kéesolevaga juhime tahelepanu Emitendi lihikesest
tegevusajaloost tulenevale Pakkumisega seotud kdrgemale riskile. Riski olemust on tapsemalt

kirjeldatud eespool peatikis 8.2.2.

9.2. Majandustegevuse prognoos

Juhtkonna prognoos jargneva nelja majandusaasta kohta on jargmine.

2023
e 84 000 —
Madgitulu

160 000

. ) —-675 000 — -
Arikasum (-kahjum)

750 000

Mitdud seadmeid 1-2

2024

2 000 000 —

2 500 000

-1 400 000 —
1520000
15-17

2025

4700 000 —
5100 000

-1 000 000 — —
1120000
32-35

2026

11 500 000 —
12 600 000
400 000 —

640 000
75-82

Prognoosides arvesse vBetud mulgitulu koosneb seadmete mutgist, miidud seadme hoolduse ja
tarkvarahoolduse tasudest ning seadmete paigaldustasudest. Mutgiplaani eelduseks on véetud

8 Tabelis on esitatud kasumiaruanded erinevate perioodide kohta, mist6ttu ei ole toodud numbrid

Uheselt vorreldavad.
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Grab2Go ja klientide realistlik vbimekus uusi seadmeid paigaldada ja integreerida. Kasvu tagamiseks
on aastatel 2024-2026 eeldatud kuue uue kliendi lisandumist aastas, kes lisaks esialgsetele
tellimustele teevad ka jatkutellimusi. 2023. aasta jooksul on Grab2Go eesméark paigaldada 2 seadet
ning perioodil 2024-2026 igal aastal mahtu kasvatades jduda 2026. aastaks aastamahuga rohkem Kkui
80 seadme paigalduseni.

Grab2Go peamiseks kuluks on allhankena valmistatud seadmete ostukulu. Taiendavad kulud
seonduvad IT-infrastruktuuri halduse ja arendusega, kuid baaslahenduse loomisega on IT-arenduse
valdkonnas suurem hulk kulusid juba kantud ning edasised kulud seonduvad uute funktsioonide
lisandumise ja olemasoleva siisteemi haldusega. Materjalide kulu jargne jaaktulu kasvab aasta-aastalt
seadmete efektivsemaks muutmise ja ostujbu mojul ning seadme ja tarkvara hoolduse tulude
akumulatiivsest kasvust. Grab2Go prognoosib ldhiaastatel muude tegevuskulude mé8dukat kasvu,
ennekdike seoses personali kasvuga. Muud tegevuskulud hdlmavad ennekdike kontori-, reisi- ja
digusabikulusid jne.

To06j6ukulude kasv on tingitud uute tdotajate varbamisest ja Grab2Go meeskonna kasvamisest, mis
eelkdige tédhendab kogu ettevftte kompetentside suuremat kasvatamist ettevitte sisse. Kéesoleval
aastal plaanime varvata kuni 3 inimest, neist 2 tarkvaraarendajat ja 1 riistvaraarendaja. 2024. aastal on
kavas vérvata tdiendavalt 5 tarkvaraarendajat, kes vdhendavad sisse ostetava teenuse vajadust, lisaks
2 masinate hooldustehnikut ja 3 mudgifunktsiooni taitvat tootajat ja 1 riistvara ostuassistent. 2025.
aastal lisandub 1 raamatupidaja ja veel 2 seadmete hooldustehnikut, et katta seadmete kasvanud
hooldusvajadus.

Muude éarikulude hulka on Grab2Go prognoosides arvestatud kulutused taiendavate raha kaasamise
voorude korraldamiseks, kuivdrd Grab2Go hinnangul jatkub Pakkumise kadigus kaasatud vahenditest
Grab2Go kasvu finantseerimiseks kuni 2024. aasta keskpaigani, parast mida vdib kasvutempo
hoidmiseks osutuda vajalikuks taiendavate pakkumiste korraldamine voi kapitali kaasamine muul moel.
Jatkutellimuste vastuvotmiseks ja nende taitmiseks kasutame ettemaksu p&himdtet, mis mdjutab ka
ettevOtte reaalset vajadust kaasata tdiendavalt kapitali.
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10. MOISTED

Aktsiad Grab2Go aktsiad

API Rakendusliides (ing Application Programming Interface)
Bors Nasdaq Tallinn AS

Emitent Grab2Go

Finantsaruanded

Grab2Go auditeeritud aruanne perioodide 22.07.2020 — 31.12.2021 ja
01.01.2022 — 31.12.2022 kohta

Grab2Go Grab2Go AS, Eesti registreeritud aktsiaselts registrikoodiga 16014547

loT Asjade internet (ing Internet of Things)

Maarus Rahandusministri 21.02.2022 maarus nr 7 ,NOouded vaartpaberite
pakkumise teabedokumendile®

Nasdaq CSD Eesti vaartpaberite register, mille registripidajaks on Nasdag CSD SE (Léati
registrikood 400003242879)

Pakkumine Pakkumise Aktsiate avalik pakkumine

Pakkumise Aktsia(d) | Grab2Go Aktsiad, mida pakutakse kaesoleva pakkumise raames

avalikkusele

Pakkumisperiood

Periood 8. maist 2023 kell 10.00 kuni 6. juuni 2023 kell 16.00, mille jooksul
pakutakse avalikult Pakkumise Aktsiaid

Prospektimaarus

Euroopa Parlamendi ja NGukogu Maarus (EL) 2017/1129

Reglement

Borsi mitmepoolse kauplemissusteemi First North reglement

VPTS

Vaartpaberituruseadus
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11. LISAD

Lisa 1 — Grab2Go AS-i pohikiri — kattesaadav siin

Lisa 2 — Grab2Go AS-i perioodi 22.07.2020 — 31.12.2021 auditeeritud aruanne — kéattesaadav siin
(s6ltumatu vandeaudiitori aruanne siin) ja perioodi 01.01.2022 — 31.12.2022 auditeeritud aruanne —

kattesaadav siin (sdltumatu vandeaudiitori aruanne siin).

Lisa 3 — Tooteleht — kattesaadav siin.
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https://www.grab2go.eu/_files/ugd/c5d62b_60296764c7d3490ebd03f1aa11e14de6.pdf
https://www.grab2go.eu/_files/ugd/c5d62b_ddeaff3f3eef464bab32b7d1bdf75195.pdf
https://www.grab2go.eu/_files/ugd/c5d62b_222b3a5a4d9e4bf6af3ede6fb251b780.pdf
https://www.grab2go.eu/_files/ugd/c5d62b_bcb561efb5324f7197989a79ce38a8dd.pdf
https://www.grab2go.eu/_files/ugd/c5d62b_98f8a93c6fb747e493fbcdc664239003.pdf
https://www.grab2go.eu/_files/ugd/c5d62b_222be84b8d674d6fa8e6161736b36e22.pdf

